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Heterodoxias e o Conceito de Procura

Carlos Pimenta

Resumo:

Reconhecida a existéncia de um saber econémico espontaneamente
aceite pela comunidade cientifica internacional, torna-se necessaria
a apresentacdo de percursos e modelos heterodoxos. Tragados
alguns dos caminhos possiveis da heterodoxia
(interdisciplinaridade, utilizagdo da Teoria do Caos, reanalise da
racionalidade, articulagdo de paradigmas alternativos, reanalise dos
conceitos base e pluralismo teorico) faz-se uma aplicacdo concreta
a procura: construgdo de um modelo geral pela reflexdo critica
sobre os conceitos basicos. No fim faz-se o balango das vantagens
e inconveniente do modelo construido.

Abstract:

Recognised the existence from an economic knowledge
spontaneously accept by the international scientific community,
heterodox ways and models must be presented. After a short
reference to the possible heterodox ways (interdisciplinarity,
Theory of Chaos use, reconstruction of the rationality, linking
alternated paradigms, rebuild the elementary concepts and
theoretical plurality) we applied those ideas building a general
model of the demand by the elementary concepts’ criticism. To
finish we make a balance with the build model’s convenience and
inconvenience.

Résumé:

L’existence d’un savoir économique spontanément accepté par la
communauté scientifique internationale, exige faire et présenter des
chemins et méthodologies hétérodoxes. Rappelés quelques
possibles parcours de 1'hétérodoxie (interdisciplinarité, utilisation
de la Théorie du Chaos, reconceptualisation de la rationalité,
articulation des paradigmes alternatifs, analyse des concepts
primaires et pluralisme théorique) on fait une application concréte:
on met en place un modéle général de la demande par 1’utilisation
d’une réflexion critique sur les concepts primaires . A la fin, on fait
un bilan sur les avantages et désavantages de ce modéle.
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I. Nota Prévia

“Affirmer le nécessit¢ de 1’hetérodoxie est un truisme. Dans
absolutement toutes les manifestations de la vie, chaque
évolution profonde est précédée d’un sourd travail de
préparation qui remet en cause 1’ordre existant, et vient finir par
le bousculer”

Talvez esta posi¢ao seja demasiado optimista quando sabemos que noventa e
cinco por cento das investigagdes se fazem no quadro de um paradigma
estabelecido e aceite pela comunidade cientifica — e se assim nao fosse esse
conjunto de cientistas que preenchem os quadros das Universidades e centros
de investigac¢io ndo saberiam o que fazer” —, garantindo-lhes o reconhecimento
e a publicacdo, e os trabalhos historicos de Feyerabend carecem de
comprovacdes adicionais e de generalizacdes historicas’.

No entanto ndo temos duvidas da importancia de uma atitude critica, da
urgéncia de reflectir sobre o que sdo consideradas evidéncias empiricas ou
conceptuais, de libertar a imaginagdo criadora — “la réverie” para utilizar a
terminologia de Bachelard que mostra cabalmente a importancia daquela na
investigacao cientifica — na procura de solugdes alternativas, de contribuir para
um esfor¢o colectivo® visando uma mais correcta e completa interpretacdo da
sociedade em que vivemos.

Imperiosidade social, cientifica e ética. Social porque serd de admitir que
quanto maior for a inteligibilidade humana sobre o Homem maiores sdao as
possibilidades de construir o futuro e de actuar de forma a que este seja melhor
para a grande maioria da sociedade’. Cientifica porque a analise critica de um
modelo reduz a subjectividade inevitavelmente inerente a sua construgao,
porque a apresentacdo de posigdes divergentes ¢ sempre um bom exercicio
intelectual e o possivel despontar de rumos alternativos, porque as “revolugdes
cientificas” passam sempre pelo aparecimento de vozes discordantes, que por
vezes se limitam a declarar que “o rei vai nu”. Etica porque impde-se a cada
homem, incluindo os cientistas, exercitar o sue livre arbitrio, afirmar a sua
identidade, comportar-se em todos os aspectos da sua vida de acordo com os
seus principios, no quadro das leis da convivéncia social.

I.1. Caminhos da Heterodoxia

Temos muitas dividas sobre a afirmacdo de que a Economia® estd em crise,
embora aquele revele uma profunda incapacidade para impor certos pontos de
vista, conduzir beneficamente a politica e contribuir para a solu¢do de grandes
problemas da humanidade. Mas ndo temos a minima hesitacdo em afirmar que
existem grandes deficiéncias nos modelos dominante’, que a evolugdo
cientifica contemporanea exige o repensar do que actualmente fazemos, impoe
a procura de metodologias € modelos alternativos.



Os caminhos para a sua constru¢do sdo diversos, ndo se podendo, a partida
privilegiar um ou outro. Sem pretender fazer referéncia a todas as vias,
apresentemos, telegraficamente, algumas:

1. O objecto teorico da Ciéncia Econdmica s6 retém uma parte da realidade
Humana/Social, cabendo a outras ciéncias a captagdo das restantes.
Independentemente de questionar se toda a realidade social e todos os
angulos de focagem estdo cobertos pelas actuais ciéncias sociais € humanas,
¢ indubitdvel a existéncia de muitas zonas de intercep¢do em que a
multidisciplinaridade e interdisciplinaridade sdo possiveis e necessarias.
Nao s6 como exercicio aplicavel as “problematicas comuns” mas como
processo de aprendizagem mutua e de reconstrucdo dos seus objectos
teoricos, metodologias e modelos.® Também as chamadas ciéncias exactas
ou da natureza podem trazer contributos para o reequacionamento da
Economia Politica’. A multidisciplinaridade surge como uma possivel
area de investigacido e ponto de partida para a reelaboracao dos
paradigmas economicos.

2. Desde h4a muito o homem procura resolver o conflito entre a complexidade
da realidade que pretende conhecer e as suas limitagdes cognitivas, de
natureza psico-bioldgica ou historico-social. Escusado serd fazer o
inventario das dificuldades dai resultantes e dos mecanismos adoptados para
as superar ou iludir'®. O que é importante ter consciéncia ¢ de que hoje
existem condi¢des mais favoraveis para estudar directa e frontalmente a
complexidade. Alguns ramos das Matematicas ensinaram-nos recentemente
que “sistemas simples dao origem a comportamentos complexos”, “sistemas
complexos ddo origem a comportamentos simples” e que “as leis da
complexidade tém validade universal”''. A Teoria do Caos surge como
um bom pretexto operacional para reelaborar os paradigmas da
Ciéncia Economica. Mas aquela s6 adquirird plena operacionalidade se a
sua utilizacao for acompanhada de uma nova visdo do mundo e de novas
metodologias. Esta nova postura intelectual passa pela utilizagdo da Logica
Paraconsistente (que engloba a Loégica Dialéctica) e de Logicas
Infinitovalentes; passa pelo reconhecimento da ndo-linearidade da realidade
e a adequacdo dos nossos modelos a esses factos, sobretudo quando a
interaccao entre fenomenos/categorias ¢ forte e ha grande sensibilidade a
condigdes iniciais; exige a subestimacgdo da simplifica¢do cartesiana e a sua
substitui¢do por metodologias de interpretacdo integrada do todo e das
partes; impde igualmente que também nas ciéncias sociais trabalhemos com
um espago-tempo relativo construido pelos homens'?.

3. Godelier afirma “que a racionalidade economica e a racionalidade da
Ciéncia Econdmica sdo uma s6 e mesma questdo.” (GODELIER, sd, 36).
Existem diversas concepgoes possiveis dessa racionalidade, tendo até hoje a
Ciéncia Econdmica assentado num conjunto de arquétipos, sustentados mais
em hipdteses simplificadoras, realistas ou nao, do que numa observagao
adequada das ac¢des humanas. Para além dos refor¢os da sua compreensao
provenientes da multidisciplinaridade anteriormente referida, ha outras
possibilidades de aprofundamento do seu contetido. Na medida em que o
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conhecimento do outro ajuda a compreender o eu pode ser interessante,
trilhando caminhos similares da Psicologia e da Neurologia, entre outras,
estudar as racionalidades «anormais» para que melhor compreendamos as
«normaisy. Construir uma Economia Politica da Marginalidade" seria,
eventualmente, uma fase da imperatividade de reconstrucio dos
paradigmas em Economia.

4. Bachelard, seguindo autores que o antecederam, chamava a atencao para a
possibilidade de conciliar modelos divergentes através da alteracdo de
algumas das hipoteses de partida. Por essa via, pela reducao a iguais niveis
de abstraccdo-concretizacdo, pela descodificagdo dos conceitos e das
linguagens, ¢ possivel estabelecer pontes entre os modelos alternativos de
leitura da mesma realidade. Conscientes da existéncia de razdes sociais
objectivas para conflitualidade interna da Economia e de que um quadro
cubista pode ndo ser reconhecido pelos diferentes observadores nele
representados'®, consideramos fundamental a articulacio de paradigmas
alternativos numa postura nio ecléctica, utilizando uma reelaboracio e
hierarquizacéo conceptual .

5. Se os modelos mais gerais podem resultar da articulagdo de alguns
preexistentes também podem ser construidos pela reformulacdo das
problematicas e procura de repostas suficientemente abrangentes e
rigorosas. Este trabalho de investigacdo exige a reconsideracdo dos
conceitos elementares, isto ¢, daqueles que estdo na base de todos os
modelos tedricos da Economia. Retomando a terminologia da
complexidade, que se aplica a propria construgdo cientifica, os paradigmas
da Economia sdo muito sensiveis as condi¢des iniciais, isto €, pequenas
alteracdes no significado desses conceitos elementares tém fortes
repercussdes no conjunto do trabalho teérico desenvolvido'.

A possibilidade de se seguirem estes dois ultimos percursos heterodoxos

aconselham, exigem, uma postura pluriparadigmatica'’ nos espagos de

producao intelectual, incluindo o ensino.

I.3. Exemplo de modelo genérico

O que se apresenta de seguida insere-se na ultima hipotese de trabalho:
construir modelos mais amplos e rigorosos que os actualmente existentes,
através da reformulacao das problematicas conducentes aos conceitos basicos.
Primeiro questionou-se o que se pode entender por mercado, tentando
encontrar os seus elementos constitutivos. Depois de um atribulado e longo
dialogo chegou-se a seguinte listagem:

° Divisdo social do trabalho

° graus de divisdo social do trabalho
modos de produgdo (formagoes sociais)
relagoes inter-individuais
° Agentes economicos

[e]
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° existentes

actuantes sobre o funcionamento do economico
actuantes sobre um mercado concreto.
° Intengoes de compra e Intengoes de venda

° procura

° numero de procurantes

tipo de agente
racionalidade economico-social
estatuto juridico-administrativo

o

o

numero de ofertantes
tipo de agente
racionalidade economico-social
° estatuto juridico-administrativo
° Negociagdo
° informagdo
comportamento
quadro juridico-politico
concorréncia entre compradores
concorréncia entre vendedores
tipo de concorréncia
° Bens economicos
° tipos de bens
° (segundo critérios de natureza fisica, finalidade de utilizagdo,
exclusividade na satisfa¢do das necessidades, etc.)
° homogeneidade
Temporalidade

o

o
o
o
o

o

o

época historica
° (possibilidade de uma outra interpretagcdo pela considera¢do
de um modelo dinamico)
° Espacialidade
° ambito geogrdfico-social

Partiu-se, entdo, para a tentativa de construir um modelo genérico da
procura, com a consciéncia de que estavamos perante apenas um dos
subelementos constitutivos do mercado e que ndo bastava ter um modelo da
procura ¢ da oferta para se ter o do mercado. Longe disso, porque existem
muitos mais elementos constitutivos, porque existem efeitos de interac¢ao e de
retroaccao, porque o todo € as partes e mais do que elas e cada uma das partes
engloba o todo.

E essa tentativa que se apresenta de seguida, sob a forma de um debate
envolvendo um conferencista, docentes, investigadores e estudantes'®,



II. Um modelo da procura

I1. 1. Consideracoes Prévias

C: Apos termos caracterizado o mercado estamos em condigdes de formular as questdes
problematicas para o estudo completo do mercado, as quais podem ser divididas em dois blocos. Num
primeiro pretende-se dissecar cada um dos elementos constitutivos do mercado resultantes da analise
que acabamos de fazer. Elas podem ser formuladas da seguinte forma: um dos elementos constitutivos
do mercado ¢ X. O que ¢ X e o que o determina? em que, obviamente o X serd a divis@o social do
trabalho, os agentes econdmicos, etc. Num segundo bloco pretende-se esclarecer as interligagdes entre
esses diversos elementos:

Quais as relagées existentes entre os diversos elementos constitutivos do mercado?

Que relagoes existem entre o conjunto dos mercados e cada um deles, entre estes?

Finalmente poderemos colocar um tltima questio: £ possivel formular leis sobre os mercados?

P1: Esse conjunto de questdes problematicas permite-nos analisar cada um dos elementos do
mercado e aplicar o método de analise, isto é, partir do complexo e chegar ao simples, partir do todo e
chegar as partes, compreender estas. Desse ponto de vista o método parece exemplar. Depois de
termos aplicado a andlise aos diversos elementos procedemos a sintese, ao regresso ao todo, a
interligagdo das partes, a passagem da unidade e multiplicidade ao todo, um todo concerto. Mas surge-
me uma interrogacao. Nao serd que ao procedermos assim estamos a admitir que as partes existem sem
o todo, que as partes sdo compreensiveis em si, mesmo desinseridas das relagdes em que ganham
existéncia?

Apos algumas consideragdes sobre as possiveis consequéncias desta pergunta,
prosseguem.

E1: Seria com agrado que passaria ao ponto seguinte, isto é, a resposta as diversas questdes
problematicas anteriormente formuladas.

C: A minha proposta ¢ ligeiramente diferente. Respondermos a todas as questdes problematicas levar-
nos-ia a prolongar esta reunido excessivamente, quer porque sdo muitas as perguntas que exigiriam
uma resposta, todas elas decomponiveis em muitas outras, quer porque algumas das perguntas
exigiriam uma investiga¢ao prévia que ndo se afigura possivel de realizar no imediato. Assim sugeria
que nos centrassemos apenas na resposta a uma das questdes, uma das que exige a analise.

E2: Qual?

C: Sugeria a questio problematica sobre a procura. Em primeiro lugar porque a procura e a oferta sio
algo que ¢é vulgarmente estudado por quem se esta a iniciar nos meandros da Economia. Teriamos
oportunidade de aproveitar os estudos ja realizados, manifestar as nossas duvidas e interrogacdes,
exemplificar como o nosso caminho pode ser diferente de alguns que sdo habitualmente utilizados. Em
segundo lugar porque a procura se apresenta como exigindo menos conhecimentos prévio que outras
matérias como seja o caso da oferta. Estudar esta exigiria um conhecimento das condi¢des de
existéncia das empresas enquanto a procura remete muito intensamente para o comportamento da
generalidade dos cidadaos.

P1: Aceito as suas preocupacdes e estou de acordo com a proposta, mas nio posso deixar de levantar
algumas dificuldades. A procura ¢ exercida por uma multiplicidade de intervenientes na actividade
econdmica, entre os quais se encontram o Estado e as empresas entre outros. As motivagdes
comportamentais e econdomicas destas instituigdes exigem um prévio conhecimento das suas naturezas,
o que vem recolocar as dificuldades de conhecimento prévio. Mais uma vez a problematica que tinha
levantado ha pouco sobre o método.

C: Se for caso disso, e talvez niio seja, podemos restringir a nossa investigacio ao estudo dos bens
econdmicos utilizados no consumo final. O importante ¢ explicita-lo se o fizermos. Tenhamos o
cuidado de manifestar abertamente o facto de haver muitas matérias que ficam de fora. O que esta mal,
e ndo faltam exemplos dessa situag@o, ¢ que restrinjamos o campo de observagdo dando a ilusdo de
que continuamos a estudar a totalidade das situacdes possiveis. Reparem nestes textos:
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Diz-se que o consumidor ¢ rei. Ou melhor, sendo cada pessoa um rei, todos se comportam
como eleitores que utilizassem o seu dinheiro como boletins de voto a fim de que se
realizasse aquilo que eles quiserem ver feito. Os seus boletins de voto entram em
concorréncia com os boletins de voto dos outros cidaddos: e quem tiver mais votos acaba por
ter mais influéncia sobre aquilo que ¢ produzido e sobre o destino dos bens resultantes.
A nossa tarefa vai consistir agora precisamente em analisar o modo como se efectua esse
gasto de votos econdmicos -- a que se da o nome de sistema de «soberania do consumidory --
num sistema econdémico de concorréncia sujeito a permanentes movimentos oscilantes.
(..)
O objectivo deste capitulo ¢ mostrar o funcionamento da oferta e da procura de um
determinado bem no mercado da concorréncia. Vamos definir uma curva da procura e depois
uma curva da oferta.
(..)
Comecemos pela procura. Toda a gente sabe que a quantidade de um bem que as pessoas
estdo dispostas a comprar depende do seu preco; quanto maior for o prego de um bem, menor
sera a quantidade dele que as pessoas estdo dispostas a comprar; e ceteris paribus, quanto
mais baixo for o seu preco de mercado, mais unidades desse bem serdo procuradas.
Pag. 548
Uma particularidade fundamental na procura dos factores resulta deste facto tecnoldgico: os
factores, geralmente, ndo funcionam isoladamente. Uma pa ndo tem nenhum valor para mim
se eu quiser que me abram uma cave; um trabalhador sem ferramentas também ¢ initil para o
efeito. Juntos, o trabalhador e a pa podem abrir a cave. Por outras palavras, a quantidade que
se produz de um determinado bem depende conjuntamente de todos os factores disponiveis.
(..)
Deste modo, a procura de cada factor dependera dos precos de todos os factores e ndo somente do seu
prego. As elasticidades cruzadas entre os diferentes factores sdo tdo importantes como as «propriasy
elasticidades simples (SAMUELSON, 1986)

E1: Linda democracia em que os votos estio mal distribuidos a partida!

C: Ultrapassemos as consideragdes sobre essas questdes de linguagem tio do agrado do Samuelson.
O que interessa aqui analisar é a coeréncia do discurso. O autor pretende limitar a partida o ambito da
sua analise sobre a procura. Limita aos bens. Depois acrescenta consideragdes sobre os factores
produtivos. A andlise da procura de uns e de outros ndo é exactamente a mesma. Sera que os factores
produtivos, nomeadamente a «pd», nao sdo bens? Serd que se esqueceu de acrescentar na primeira
parte que eram apenas bens de consumo final? Serd possivel considerar separadamente a procura de
um mesmo bem enquanto bem de consumo final e enquanto «factor produtivo»? Estes saltos sdo de
evitar.

I1: Este texto do referido autor estd estreitamente associado A resposta a uma pergunta: qual é o
objectivo da actividade econdmica? A resposta implicita que da é, aparentemente, imediata: produzir
bens de consumo final. Se nés estudarmos as diversas sociedades verificamos que em nenhuma delas
esse foi o Unico objectivo da actividade econdmica e frequentemente ndo foi o objectivo considerado
pelos intervenientes. O poder do chefe, a supremacia militar, as praticas religiosas, a riqueza pessoal
sdo objectivos fundamentais em diversas sociedades. Se esse fosse o objectivo principal da sociedade
em que vivemos como explicariamos que continuasse a existir tanta fome, tanta falta de acessibilidade
aos bens essenciais a vida numa época em que a ciéncia e a tecnologia permitiria produzir em
quantidades suficientes para satisfazer todos? Se esse fosse o objectivo principal como poderiamos
explicar que todos os dias se destruam bens alimentares quando eles bens poderiam ser aproveitados e
transferidos para regides, as vezes bem proximas de nds, em que seriam necessarios? Em capitalismo o
objectivo principal ndo é produzir bens de consumo mas ter lucro, quem o pode ter, as empresas. E
essa ¢ uma das contradi¢des do sistema em que vivemos, que permite que tenhamos, parafraseando de
cor Keynes, tanta miséria na opuléncia.

P2: Estou parcialmente de acordo com o que disse mas dos pontos de vista pedagdgico e cientifico o
que me parece particularmente preocupante ¢ a frase ingénua “Toda a gente sabe que”. Em primeiro
lugar poderia aplicar essa mesma frase a muitas outras coisas: rendimento, programas da televisdo,
marketing, habitos, etc. Em segundo lugar o que toda a gente sabe numa época pode ndo ser o que
todos sabem noutra. A fungdo da ciéncia € procurar de uma forma sistematica construir uma parte
desse futuro. O conhecimento cientifico ndo anda a reboque do conhecimento corrente. pelo contrario,
¢ este que tende em cada época a incorporar conquistas cientificas do passado. O estudante ler tais
frases conduz a uma forma de estar nas questdes cientificas que pode ser profundamente prejudicial. A



Ciéncia Econémica transforma-se na sistematiza¢do das banalidades. O hermetismo do discurso
resulta mais da «tralhay grafica e matematica do que dos contetidos, das novas relagdes descobertas.
C: Retomemos o fio da meada. Todas essas observagdes sdo pertinentes e oportunas. O livro do
Samuelson nio ¢ mais um livro. E a «biblia» de formagio de muitas geragdes de estudantes de
Economia. E um referencial extremamente importante. E toda a sua obra esta repleta destas
«brilhantes» passagens. Contudo quando fiz a leitura ndo pretendia entrar por aqui, pretendia apenas
chamar a atengdo dos perigos de ndo delimitarmos claramente o nosso campo de analise.

P1: E depois?

C: Reforco a minha proposta de saltarmos as diversas questdes problemdticas e restringirmo-nos a
resposta a pergunta referente a procura.

P1: Avancemos.

C: Atrever-me-ia a colocar as seguintes subperguntas:
O que € a procura?

Como medir a procura?

Procura de qué?

De que depende a procura?

ISANP Il e

. Como elaborar o modelo da procura?

Talvez a primeira pergunta pudesse estar associada a uma outra: Qual a evolugdo historica da
procura?. E a segunda poderia, segundo certas analises ser mais rigorosamente formulada assim:
Quais as relagdes entre os conceitos de racionalidade, valor e procura?.

P2: Porque razdo as perguntas devem ser formuladas por essa ordem e nfio por outra?
C: E possivel justificar. Com efeito, ...

E1: Por favor, continuemos. Se nos interrogamos sobre tudo, mesmo o que é secundario, dificilmente
chegaremos ao fim, e correremos o risco de cair no niilismo! Avancemos para a resposta as perguntas
nessa mesma ordem, mesmo que possam ter defeitos.

C: Tem razdo. Avancemos.

IL. 2. O que é a Procura

C: A primeira pergunta a que temos de responder, mais que ndo seja para uniformizar a nossa
terminologia e estarmos todos a falar do mesmo, apesar de a todos parecer ser uma matéria adquirida,
com os perigos que o conhecimento corrente introduz nestas consideragdes, é: o que é a procura?. Na
minha opinido existem quatro possibilidades de responder a esta pergunta, resultado da justaposi¢do
de dois critérios diferentes: realidade ex ante, ex post: realidade de mercado ou de comportamento
“individual”. Assim temos as possibilidades que constam do acetato:

la) Aquisi¢do de algo via transac¢do

1b) Aquisi¢do de algo

Ila) Intengoes de aquisi¢do de algo via transac¢do

11b) Intengoes de aquisi¢do de algo

E1: Mais uma vez conviria apresentar alguns exemplos para tentarmos perceber melhor as bases
dessa distingdo.

C: Vamos admitir que um individuo necessita de duas toneladas de batatas de semente para proceder
as suas colheitas. Por qualquer razdo que agora ndo vem ao caso ele ainda tem em armazém, em
perfeitas condi¢des de utilizagdo, uma tonelada. Precisa de comprar uma outra se pretender fazer as
culturas como deseja. A tonelada que tem em armazém é «procurada» mas ndo precisa, no momento
presente, de adquirir. Segundo Ia) ou Ila) os bens que estdo em armazém ndo fazem parte da procura,
mas ndo sera assim se assumirmos Ib) ou IIb). Esta é uma distingdo simples.

P1: Quanto a este aspecto parece-me mais interessante considerar a segunda possibilidade,
considerando a Procura Bruta (PB) como a soma da Procura do que se tem (PP) com a Procura
Liquida (PL): PB = PP + PL.

C: Encontramos esta distingdo em Patinkin. E perfeitamente admissivel se tivermos em atengio que
quase sempre que os livros de iniciagdo falam em procura estdo-se a referir & procura liquida sem o
explicitar.

I2: Acrescentaria que nfio se trata de uma mera operacdo de adigdo, como se poderia concluir das
formulagdes matematicas desse autor. A sua primeira frase é explicita.



Estas quantidades procuradas tém de ser comparadas com os excedentes de quantidades
procuradas ou procuras liquidas, que sdo as diferencas respectivas entre as quantidades
procuradas e as quantidades iniciais dos diferentes bens. Uma procura liquida positiva
significa que o individuo é um comprador no mercado, enquanto que se ¢ negativa significa
que ¢ um vendedor. (PATINKIN, 1959, 293)
A procura e a oferta s3o emanagdes da mesma realidade: a optimizacdo da utilidade dos individuos.
Uma optimizagdo solipsista, fria, calculista, olimpica. E interessante recordar o que ele diz quase a
seguir a primeira transcrigdo:
Segundo este esquema, ¢ admissivel pensar que o individuo € uma mdquina calculadora de
utilidades que, dadas as quantidades iniciais ¢ o seu mapa de curvas de indiferenca, nos da
uma correspondéncia entre os pregos que encontra no mercado e as posigdes que representam
para ele uma distribui¢ao optima dos bens. (PATINKIN, 1959, 7)

E1: E o outro exemplo?

C: Calma. J4 ia tratar dele, até porque a outra distingdo é a mais importante. Vamos supor duas
situagodes, retomando ainda o exemplo anterior. O nosso agricultor foi a um armazenista (Al) para
comprar a batata de semente mas ela estava, na sua opinido, demasiado cara e nao a adquiriu. Dirigiu-
se entdo a um outro fornecedor (A2) e verificando que o prego era o mesmo admitiu que as suas
previsdes estavam erradas e decidiu comprar a tonelada que necessitava. A sua actuagdo junto de Al
faz ou ndo parte da procura?

E1: Segundo a concepgio I) niio faz parte mas segundo II) faz. A actuagdo junto de A2 faz parte da
procura em qualquer das circunstancias.

C: Exactamente. No primeiro caso nio existe nenhum acto econémico, numa realidade objectiva,
nenhuma declaragdo explicita de um comportamento econémico. Pressupde-se uma determinada
logica de emotividade e racionalidade do procurante. No segundo caso existe um acto econémico, uma
realidade objectiva, uma declaragdo explicita dum comportamento econémico.

E1: O economistas gostam de adivinhar. Admitem que ele optou pelo segundo armazenista porque
perdeu as expectativas de encontrar a batata de semente a um prego mais baixo ou porque achou que a
segunda, apesar de ser ao mesmo precgo, tinha uma maior qualidade. Mas ndo serd que a escolha
resultou da pressa que tinha em obter o produto, ou do facto do segundo armazenista ser mais
atencioso ou pura e simplesmente porque pertencia ao mesmo clube de futebol que ele?

P1: Cuidado com as ratoeiras. Ao admitir as hipoteses de simpatia ou clubistas estas a dar exemplos
para mostrar que poderiam existir razdes extra econémicas, a cuja analise os economistas puros fogem
devido aos «perigos» da interdisciplinaridade, mas ndo o consegues. Se o segundo fornecedor tem
esses atributos poderemos considerar, usando a terminologia econémica, que as batatas de semente de
A2 ¢é um produto diferente das batatas de Al ou, ainda por outras palavras, as batatas de semente de
Al e A2 ¢ um bem econémico heterogéneo.

I1: O que demonstra, através de um exemplo simples, que a teoria neocldssica é um todo coerente.

C: O que parece interessante frisar é que a primeira concep¢do de procura estd associada a uma
racionalidade real e humana, isto ¢, a uma légica de raciocinio que estd ao alcance de todos os
homens. Cada um terd, no quadro das suas idiossincrasias, uma determinada racionalidade. Sendo
humana esta associada a uma afectividade, a um quadro de valores, a uma sociedade, a uma ideologia.
No segundo caso temos uma racionalidade olimpica para utilizar a terminologia de Simon'®. Admite-
se que o individuo admitiu diversas (de preferéncia todas) hipoteses de preco e estudou as quantidades
que estaria disposto adquirir a cada um dos pregos (embora aqui pudesse querer sempre uma
tonelada). Para raciocinar bem, como compete a um agente econémico racional, teve de ter em conta
os bens sucedaneos e os complementares, as hipéteses de heterogeneidade, etc. O que ¢é interessante
referir ¢ a impossibilidade de uma analise positiva da concep¢do da procura enquanto realidade ex
ante. A procura ¢ uma realidade ceteris paribus, instantdnea, continua.

I1: O facto de ser admitida continua, representada por uma curva, faz com que tenha infinitos pontos
e ndo possa ser objecto de verificagdo plena, a ndo ser que se utilize a contestada indugdo. Recorde-se,
a este proposito, Thom (em HAMBURGER e Outros, 1988)

I2: Também seria interessante analisar a referéncia as equagdes diferenciais e a importancia das
condigdes iniciais e ver em que medida é que tal conflitua com a nogao de equilibrio.

C: Sugiro que guardemos essa discussdo para um momento seguinte, para quando tentarmos fazer
algumas referéncias a aplicabilidade da teoria do caos.

E1: Como ¢ possivel nesta concepgiio de procura fazer a estimativa econométrica da procura?
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C: Ou negando o préprio conceito de procura enquanto realidade ex ante, eventualmente admitindo
que esta ¢ perfeitamente ajustavel a realidade ex post, ou admitindo uma constancia das condi¢des ao
longo do tempo (time section) ou dos espacos (cross section).

Depois de recorrerem a autores consagrados concluem que a maior parte das
vezes dao um entendimento aprioristico da procura. No entanto existem outros,
como Marshall e Keynes, que tentam fazer uma conciliagao das duas posicoes:

P1: Pelo que disse anteriormente entre estas duas posicdes ha uma inclinaco actual para a concepgio
da procura como realidade ex anfe, sobretudo quando se procede a analises microeconémicas. Como
se explica esta situagdo, mesmo da parte dos autores que defendem o positivismo?

C: Nio sou capaz de dar uma resposta totalmente satisfatoria a essa pergunta. O mais que posso dar é
algumas achegas. Em primeiro lugar ¢ o resultado do dominio da teoria neoclassica na microeconomia
e as rigidas fronteiras entre esta e a macroeconomia. Em segundo lugar, reflecte a importancia que
assumiu Pareto na teoria microecondmica, sobretudo do equilibrio parcial. E uma autor extremamente
rigoroso na sua argumentagdo, com uma logica elegante, trabalhando sobre uma axiomatica
fundamentadora de uma economia matematica que concebe conciliar os «juizos de facto» com a
inverificabilidade das suas proposi¢des, tdo do agrado de uma construgdo tedrica que se pretende
proteger do confronto com a realidade. E, apesar deste resguardo, consegue resistir razoavelmente a
esse confronto.

P2: O que pretende dizer com o «resistir razoavelmente»?

C: Pretendo explicitar a ideia de que esta teoria é capaz de reflectir a realidade, mesmo admitindo a
distancia entre a complexidade desta e os modelos estatico-comparados entdo elaborados, mas ¢
sempre capaz de encaixar os fenémenos da sociedade num qualquer conceito que permite salvar o
sistema. Tem um tal «poder de encaixe» que molda a realidade a sua justa medida teorica.

I2: Pareto inicia a sua importante obra, Manual de Economia Politica, discutindo questdes de
cientificidade e de método e no entanto afirma categoricamente que “as discussoes sobre o «método»
da Economia Politica ndo tem nenhuma utilidade” (PARETO, 1988, 23). Defendendo que a
Economia deve ter os mesmos métodos que as ciéncias fisicas, na boa linha do positivismo, reconhece
que “no que diz respeito a verdade de uma ciéncia, ndo pode haver outro critério além de sua
concorddncia com os factos” (Idem) mas poderemos interrogar-nos onde estdo os factos da «lei da
utilidade marginal decrescente», da «teoria do valor-utilidade», da «ofelimidade» e das «curvas de
indiferenga.

P1: A obra de Pareto merecia s6 por si um estudo critico filosofico, epistemoldgico e econdmico.
Certamente que este ndo ¢ 0 momento oportuno para o realizar. Por isso mesmo, talvez ndo seja
conveniente desenvolvermos comentarios que certamente sdo parciais.

I1. 3. Como Medir a Procura

E1: A procura é uma categoria econémica cuja quantificagdio é importante e habitual. Aceite uma sua
concep¢do, como medir a procura?

C: Poderemos admitir diversas hipoteses de quantificagio da procura: quantidade de dinheiro
correspondente ao que se comprou ou o que se desejaria comprar, quantidade total de utilidades a
usufruir com os bens correspondentes a procura, quantidade do bem que se comprou ou se desejava
comprar. Umas hipoteses exigiriam a introducdo do factor tempo, outras dificultariam as comparagdes
temporais ou espaciais, outras ainda levantariam a polémica em torno da viabilidade das utilidades
cardinais. Por isso ¢ undnime a aceitagdo de que a melhor forma de medir a procura, quer a
entendamos como realidade ex ante ou como categoria ex post ¢ através da quantidade procurada.
Quantidade de um determinado bem que se pretende adquirir ou se adquire. Por isso as melhores
formas de representar a fungdo procura, aceitando a terminologia inglesa, ¢ qp = ¥(...) ou D = W¥(...)
parecendo-me preferivel a primeira representacdo, sobretudo por razdes didacticas. Mostra de uma

forma sistematica que a procura ¢ uma quantidade procurada.

P1: O que nio deixa de levantar o problema da comparabilidade entre mercados.
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C: Inevitavel, resoluvel através da adopgio de uma unidade de medida comum. E aqui os pregos (eles
proprios de complexa comparabilidade) surgem frequentemente como a tdbua salvadora. Também
poderiamos utilizar como medida unificadora, talvez teoricamente preferivel mas de calculo mais
dificil, a quantidade de trabalho homogéneo necessario para a sua produgdo.

P2: Esti-se-me a colocar um problema que talvez seja compartilhado por alguns dos meus colegas.
Nos livros de iniciacdo a Economia insiste-se muito na diferenga entre “variacdo da quantidade
procurada” e “variagdo da procura”. Se a procura ¢ sempre medida em quantidade procurada que
significado tem essa distingdo?

E2: Recordem-me em que situacdes se utiliza uma ou outra terminologia para que eu possa
acompanhar melhor a vossa discussao.

P2: Quando um demandante pretende adquirir maior quantidade de um bem porque diminuiu o preco
fala-se de “aumento da quantidade procurada”. Quando esse mesmo individuo pretende comprar mais
de um produto porque o seu rendimento aumentou, por exemplo, fala-se de “aumento da procura”.

E2: Obrigada

C: Esse tipo de terminologia utiliza-se numa situacio diferente da que estamos a abordar agora. Para
ja admitimos que a procura depende de diversos factores

o= Y(A,B,C,D,E)

Seja qual for a variavel explicativa eu tenho uma modificagdo quantitativa da variavel explicada. Em
qualquer dos casos eu tenho uma variagdo da procura, mensuravel através de uma variacdo da
quantidade procurada. Neste contexto é indiferente falar de um ou de outro modo. Admitamos agora
que por qualquer motivo tedrico pretendemos concentrar a nossa aten¢do exclusivamente numa
variavel explicativa. Nesse caso teremos tantas fungdes procura parciais quanto os conjuntos de
valores assumidos pelas restantes variaveis:

dp = (DI(A) para Bl, Cl, D], E]

dp= D»(A) para By, C,, D, Ey

gdp = ®i(A) para B;, C;, D;, E;

Para nos fixarmos apenas numa delas e trabalharmos apenas a relagdo entre a varidvel explicativa
seleccionada e a varidvel explicada temos que admitir como hipdtese de trabalho que todas as restantes
variaveis se mantém constantes, temos que introduzir a clausula ceteris paribus.

P1: E admitir simultaneamente que as diversas variaveis explicativas sio independentes entre si.

C: Sem duvida. Feita esta restricdo posso dizer que quando varia 4 varia também a procura ou a
quantidade procurada. Mas se entretanto varia C, variavel relevante mas excluida do modelo, também
varia a procura ou a quantidade procurada. Contudo ha uma diferenga importante nas duas situagdes.
No primeiro caso houve uma variacdo da procura, da quantidade procurada, porque a variavel
explicativa se alterou, a funcdo manteve-se. No segundo caso houve uma variagdo da procura, da
quantidade procurada, para todos os valores da varidvel explicativa, a referida fungdo alterou-se,
passou de para . Assim convencionou-se, insisto convencionou-se, no primeiro caso falar de variagao
de quantidade procurada e no segundo caso de variacdo da procura. Sinteticamente falar em “variagdo
da procura” significa “variacdo da quantidade procurada para todos os valores da variavel explicativa
considerada no modelo”.

P1: Tratando-se de uma mera convengdo parece-me exagerada a atencio que ¢ dada a esta questdo,
nomeadamente em provas de avaliacdo.

C: Toda a terminologia cientifica ¢ uma convengdo. Do ponto de vista pedagdgico a insisténcia nessa
diferenca faz, na minha opinido, sentido. Obriga o aluno a compreender o que ¢ um «modelo total» e
um «modelo parcialy, o que significa o ceferis paribus. Quando se concentra a atengdo sobre a
variavel preco na explicagdo da procura de batatas é importante ndo esquecer que aquela procura
também depende de outras variaveis. Adoptando a representagdo grafica, quando o aluno distingue
entre «deslocagdo na curva» («variagdo da quantidade procuraday) e «deslocag@o da curvay («variagao
da procuray, « variagdo da quantidade procurada para todos os valores do prego») esta a dar um salto
qualitativo no seu processo de aprendizagem, sobretudo se associar esse facto as causas.

P3: A quantificacio da procura através da quantidade procurada, independentemente da unidade de
medida que se tenha de adoptar, também se aplica aos bens econémicos a que nao se aplica o principio
da exclusao?

C: Nio vejo razdes para nio se aplicar.
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II. 4. O que é que se Procura

C: A terceira questio que sugeria para reflexiio é a seguinte: Procura de qué?

P1: De bens, de bens econdmicos. Até ja fizemos uma analise sobre a classificagdo desses bens e
esclarecemos algumas das confusdes que a imprecisdo terminoldgica tem arrastado. Que mais analisar
sobre isso?

C: A resposta normalmente apresentada ¢ exactamente essa. Mas conforme Lencaster demonstrou o
procurante tanto pode procurar bens como determinadas caracteristicas eventualmente atribuiveis a
determinados bens. A resposta a pergunta parece-me ser “bens e caracteristicas”.

P1: Procurar caracteristicas ndo é uma forma indirecta de procurar bens? Eu no posso dissociar as
caracteristicas dos proprios bens, ou mais precisamente da relagdo entre bem e procurante.

P2: Ou dito ainda de outra forma: eu ndo posso dissociar as caracteristicas da relagdo que se
estabelece entre quem oferece e quem procura caracteristicas, as quais se manifestam na relagdo entre
o bem, potencial ou efectivo, e o procurante.

E1: Parece que de vez em quando temos que ser nds a introduzir a ordem na discussao, talvez porque
somos mais ignorantes, talvez porque ainda somos aprendizes de intelectuais e ainda nao nos
deixamos embalar pelas palavras. Como dizia Agostinho da Silva, “o som das palavras move mais os
homens do que o seu conteudo” (SILVA, 1993, 41). Provavelmente diversos de nds ndo esta a par da
teoria da procura das caracteristicas. Ndo joguemos com 0s nomes € procuremos precisar o que
estamos a analisar. Por favor, ndo seria possivel comegar por fazer uma breve apresentacdo dessa
teoria?

P1: Parece-me muito sensato esse aviso. Seria uma boa metodologia. Concorda?

C: Estou longe de ser um especialista nessa teoria. Talvez outro o pudesse fazer.

I2: Aceito o desafio. As ideias basicas para o que passou a ser designada como Nova Teoria do
Consumidor sdo muito simples ¢ evidentes. Em primeiro lugar o mesmo bem pode ser analisado
diferentemente por procurantes diferentes. Em segundo lugar cada bem possui um conjunto muito
grande de caracteristicas diferentes sendo estas mais ou menos relevantes para as opgdes do
procurante conforme as circunstancias. A partir daqui se conclui que a atengdo deve ser deslocada do
bem para as suas caracteristicas. Se o prego ¢, também, o resultado da procura aquele esta associado
directamente as caracteristicas procuradas. Este tipo de analise parece interessante e ndo tem vindo a
ser desmentida por trabalhos econométricos em torno da procura de diversos bens. Se esta maneira de
abordar o problema ¢ susceptivel de novos desenvolvimentos, Lencaster (1971) pouco os explorou a
partir do momento que transfere a loégica das curvas de indiferenga dos bens para as caracteristicas e
associa estas sempre a bens. Por outras palavras, continuamos inteiramente no campo dos referenciais
teoricos legados por Pareto e ndo se admite a hipdtese, mesmo como analise ex ante, do procurante
pretender caracteristicas que ndo existem associadas a nenhum bem.

P2: Apesar de dizer que as bases da nova teoria sdo velhas ndo deixa de ser um facto que permite
outro tipo de andlises. Provavelmente ndo serd por acaso que Roland, uma tese de doutoramento
realizada ha alguns anos, pretendia mostrar que uma releitura da teoria marxista e a nova teoria do
consumidor poderiam fazer um casamento interessante (ROLAND, 1985)

I1: Nio conheco esse trabalho a que faz alusio. De qualquer forma nfio interprete mal as minhas
palavras. O facto de dizer que os fundamentos tedricos sdo similares ndo nega que se trata de uma
abordagem provavelmente mais realista e, sobretudo, instigadora de estudos que seguem uma
metodologia diferente. Provavelmente para o estudo dos elementos da procura influenciadores de
certos pregos, sobretudo de bens duradoiros (de consumo ou investimento) e complexos, a abordagem
através das caracteristicas ¢ uma via francamente mais vantajosa do ponto de vista econométrico.

C: Poderemos entdo concluir que tanto pode haver procura de bens (ou conjunto de bens) como de
caracteristicas (ou conjunto de caracteristicas) mas que em algum momento da analise ha o reencontro
desses dois referenciais da procura.

II. 5. De que Depende a Procura

C: Podemos agora avancar e langar mais uma pergunta, aparentemente simples: de que depende a
procura?
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P1: Até agora temo-nos defrontado com muitas hipoteses de caracterizagio da procura e de Ambito da
sua aplicag¢@o. Recordemo-nos que tanto podemos falar de procura antes do aparecimento da moeda e
no quadro de uma troca directa acidental como numa economia monetaria, como acontece hoje. Se
falarmos em procura total o autoconsumo também uma procura. Interrogdmo-nos sobre se a procura de
moeda, por exemplo, ¢ uma verdadeira procura. VerificAmos que na terminologia de alguns autores a
fronteira entre oferta e procura é apenas uma questdo de valor negativo ou positivo da procura liquida.
Ha pouco discutiamos as diferencas e semelhangas entre procura de bens e procura de caracteristicas.
Creio que se pretendermos responder a essa questdo de uma forma genérica nos arriscamos a nada
conseguir de comum ou entdo, o que nao ¢ melhor, a termos que reanalisar as listas de possibilidades
para cada factor determinante que avangarmos. Nao creio que tal esteja de acordo com as nossas
preocupagdes iniciais do debate.

P2: Tem razdo. Essa é uma questdo que tenho vindo a notar nas nossas ultimas abordagens. De
alguma forma temo-nos afastado da nossa preocupacdo principal, isto é, saber como ¢ que se deve
ensinar estas tematicas aos jovens que iniciam o seu caminho na aprendizagem cientifica do
econdémico. Temos resvalado para uma preocupagdo excessiva pelo cientifico.

C: Nio lhe chamaria excessiva mas estou de acordo que temos descurado um pouco a reanalise das
questdes pedagodgicas associadas a cada uma das tematicas que temos abordado. Que propdem para
obviar a esta situagdo?

P1: Que delimitemos claramente a que nogio e tipo de procura pretendemos responder ao formular a
pergunta anterior. Se queremos retomar as questdes pedagogicas talvez seja conveniente delimitar aos
bens econdémicos (excluindo desta nogdo a moeda, os favores, eventualmente a informacao)
procurados como consumo final (logo excluindo os factores de produgao e, obviamente, a procura de
forca de trabalho) num mercado capitalista (isto €, em que se produz para o mercado e existe moeda).
Indentifiquemos, pelo menos no inicio da analise, procura como disponibilidade para comprar, isto &,
como realidade ex ante.

C: Aproveitava para lembrar que este é exactamente um exercicio que os professores devem sempre
fazer na abordagem de uma determinada pergunta: delimitar o campo de observagdo, situar a
construcdo do modelo no espago € no tempo. Aqui estd uma preocupacao pedagogica que corresponde
a um cuidado que a construcio cientifica deveria ter.

I1: Essa preocupaciio estd por vezes ausente porque se considera o sistema capitalista, sistema
econdémico em que nasceu a Economia Politica, como eterno e imutavel na sua esséncia. Tdo imutavel
como o ¢é, segundo essas posi¢des, a esséncia humana. Nao € por acaso que encontramos nos autores
que construiram a teoria utilitarista exemplos «tipicos» de épocas pré-capitalistas para suportarem a
teorizagdo do capitalismo.

P1: Mas em que é que ficamos quanto a proposta que fiz?

C: Nada dissemos sobre ela porque houve uma imediata aceitagdo. Limitemos o A&mbito da pergunta
ao que sugeriste.

P1: Optimo.

C: Avancemos com a explicitacdo de varidveis, qualitativas ou quantitativas, que podem influenciar a
procura ou, por outras palavras, a quantidade procurada. Para precisarmos a linguagem chamemos ao

bem x. Chamemos ao procurante i. Tal como nas situagdes anteriores despertemos a imaginacao e
fagamos uma lista de possiveis factores explicativos que sejam suficientemente genéricos.

I1: Vejamos o que influencia a procura realizada por um individuo para o bem, simples ou composto,
homogéneo ou heterogéneo. Entdo teremos de fazer oportunamente uma outra reflexdo: sera possivel
passar das procuras individuais para as procuras globais? No caso negativo o que justifica que essa
seja a pratica habitual nas apresentagcdes do problema. No caso afirmativo como se deve proceder e
que cuidados sdo mais relevantes.

C: Deixemos esse aspecto para mais tarde. Para j4, insisto, concentremo-nos nas variaveis de que
depende a procura.

E num processo livre de apresentagdo de ideias, sugestdes e provocagdes foi-se
criando uma lista de varidveis susceptiveis de uma aten¢ao particular na fase
seguinte:
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C: Creio que estamos em condicdes de fazer uma listagem. Deixemos qualquer preocupacdo de
avaliagdo ou de hierarquizacdo para uma fase seguinte. Escrevamos pela ordem em que foram
aparecendo:

(A) Riqueza actual de i

(B) Riqueza futura prevista de i

(C) Rendimentos actuais de i

(D) Rendimentos futuros previstos de i

(E) Posigdo social de i

(F) Usos e costumes

(G) Padroes culturais

(H) Modos de vida

(l) Pre¢o do bem x

(J) Pregos dos bens sucedaneos de x

(K) Pregos dos bens complementares de x

(L) Prego dos bens independentes de x

(M) Comprimento do rabo dos gatos

(N) Explosoes solares

(O) Posigdo relativa dos astros

(P) Fases da lua

(Q) Pluviosidade

(R) Acesso ao crédito

(S) Gostos individuais

(T) Gostos colectivos

(U) Programas de televisdo

(V) Marketing do bem x

(W) Marketing dos outros produtos

(X) Ambiente de aceitagdo/rejeicao do marketing
(Y) Ultima ida a discoteca

(Z) Conversas dos amigos sobre x

(AA) Esquizofrenia

(AB) Desenvolvimento econdmico da sociedade de i
(AC) Desenvolvimento tecnologico da sociedade de i
(AD) Experiéncias passadas de compra

(AE) Experiéncias passadas de tentativa de compra.
(AF) Dinheiro disponivel

(AG) Rendimento monetdrio disponivel

(AH) Oferta

(Al) Politica economica

(4J) Situagdo politica

(AK) Caracteristicas de x

(AL) Estrutura do comércio retalhista

(AM) Conjuntura economica

E1: E uma lista consideravel.

C: Por isso mesmo convém introduzirmos uma determinada metodologia de analise. Nés temos um
conjunto de variaveis susceptiveis de classificagdo de diversas formas. Uma sdo econdmicas, outras
extra-econémicas. Umas provavelmente ndo influenciam, outras influenciam pouco, outras
influenciam bastante. Umas influenciam directamente e outras indirectamente.

I1: Seria muito perigoso desde ja classifica-las por grau de influéncia. Tal dependera de analises
futuras quantificadas e provavelmente o grau de influéncia depende da época e do lugar. Admito que
possamos excluir algumas por considerarmos, embora possamos errar, que ndo influenciam. Mas
devemos ficar por ai.
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P2: Também a distingdo entre varidveis econdmicas e extra-econdmicas me parece extemporanea.
Para ja o que interessa ¢ ver se influencia ou ndo. Se as chamadas extra-econdmicas influenciam, se
verificarmos que influenciam muito, apenas poderemos pugnar pelos trabalhos interdisciplinares. Nao
podemos de alguma forma exclui-los.

12: J4a que todos estio a levantar problemas a metodologia proposta cabe-me a mim fazer a sua defesa.
Temos que seguir uma metodologia de analise, um caminho. Tal é importante por razdes cientificas
mas também por motivos pedagdgicos. A vantagem destas listagens ¢ permitir uma reflexdo colectiva
mas tal exige regras. Propunha que numa primeira analise se distinguisse entre varidveis que nao
influenciam, variaveis que influenciam directamente e varidveis que influenciam indirectamente.
Proponho esta classificagdo porque me parece que estamos, em alguns casos, a dizer a mesma coisa
por palavras diferentes.

E1: Sobre esse interesse da reflexdo colectiva deixem-me mais uma vez citar Agostinho da Silva
quando ele d4 um conselho ao seu discipulo, ao seu amigo que pretende ser filosofo: “fique certo de
que mais valem todos os erros se forem cometidos segundo o que pensou e decidiu do que todos os
acertos, se eles foram meus, ndo seus” (SILVA, 1993). Nada pior do que nos apresentarem as coisas ja
totalmente pensadas, sem erros, sem dividas.

C: Quer apresentar-nos uma proposta de arrumagao segundo esse esquema?

I2: Nao me nego, desde que consideremos como uma base de discussdo e me déem algum tempo para
pensar. Fagcamos um intervalos para descansar ¢ de imediato retomo esse esforco enquanto vocés
cavaqueiam. Vou por-vos um disco para descansarem.

I1. 7. Agrupando as Variaveis Explicativas

I2: Estudar as relacdes que existem entre as diversas varidveis indicadas e a procura exigiria
certamente um cuidado maior do que aquele que me foi possivel exercer. A selec¢do de indicadores
quantificaveis expressaveis das variaveis indicadas e aplicacdo de medigdes estatisticas a elas poderia
ajudar a clarificar alguns aspectos e tal ndo foi possivel.

I1: Esse tipo de refinamentos sdo importantes mas também tém uma aplicagio limitada. Em primeiro
lugar porque algumas das varidveis escolhidas ndo sdo expressaveis quantitativamente, seja porque sao
muito genéricas (ex. gostos colectivos) seja porque sdo do foro subjectivo (a propria procura) seja
ainda porque sdo socialmente irrelevantes (comprimento do rabo dos gatos). Em segundo lugar porque
uma qualquer correlacdo entre dois indicadores t€ém de ser validados pela teoria, o nosso ponto de
referéncia. Sdo sobejamente conhecidos os trabalhos econométricos que mostram existir «correlagdes
estaveis» entre coisas que nao estdo minimamente relacionadas.

I2: Pelo menos pensamos que assim seja, mas porque nio duvidar dos nossos saberes
compartimentados. Quando Lorenz mostrou matematicamente, através da teoria do caos, que era
possivel relacionar o bater de asas de uma borboleta nos EUA com uma tempestade no Japdo ndo
estava a romper com essas nossas ideias faceis do relacionamento parcial?

I1: Tem em parte razdo. Temos de ser cuidadosos com o que aceitamos e o que rejeitamos mas temos
de ver estas questdes a luz dos conhecimentos que possuimos num determinado momento. Se esse
exemplo faz-nos pensar também ¢ inegavel que ndo basta uma correlagdo existir para aceitarmos a
existéncia de uma relagdo intrinseca, explicativa, entre duas varidveis. Em terceiro lugar, na logica
actualmente mais aceite, a verificagdo empirica de uma relag@o de simultaneidade entre duas variaveis,
mesmo aceite teoricamente, apenas demonstra que ainda nao ha razdo para rejeitar essa relacdo. Nao a
rejeitamos mas ndo aumenta a nossa confianga nela.

I2: Comecemos pelo mais simples. Listagem das variaveis que ndo explicam a procura de bens de
consumo final, em geral, numa economia capitalista:

VARIAVEIS QUE NAO INFLUENCIAM A PROCURA

(M) Comprimento do rabo dos gatos

(N) Explosoes solares

(O) Posigdo relativa dos astros

(P) Fases da lua

(Q) Pluviosidade

Creio que ¢ suficientemente evidente a inexisténcia de uma relagdo directa ou indirecta entre estas
variaveis e a procura.
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C: Nio existem evidéncias. Toda a “evidéncia” é uma correspondéncia entre a leitura tedrica que
fazemos da realidade e o conjunto de saberes constituidos previamente, com forte interpenetragdo da
ideologia. Essa “evidéncia” parte de alguns pressupostos, nomeadamente que os astros nao
influenciam directa ou indirectamente a maneira das pessoas se sentirem e se comportarem. Um
defensor das teses astrologicas teria eventualmente uma posi¢ao diferente. E mesmo que admitissemos
que a sua influencia indirecta (via gostos, por exemplo) fosse pequena, com a exclusdo da nogao de
equilibrio, com uma leitura dindmica dos fendmenos econdémicos, com a explicitacdo da sensibilidade
as condigdes iniciais, poderiamos estar a cometer um erro significativo ao excluir estes factores. A
variavel (M) mereceria, provavelmente, unanimidade quanto a no influéncia genérica, assim como a
pluviosidade.

P2: Nem ai seria tdo categorico. O comprimento do rabo dos gatos pode ser uma variavel que
influencia a procura de gatos. Se a procura de uns bens influencia a procura de bens complementares e
sucedaneos temos aqui uma influencia indirecta dessa variavel sobre a procura de um conjunto mais
ou menos restrito de variaveis. Se analisarmos em cadeia ou admitirmos que o preco dos bens
independentes também influencia, via, por exemplo, rendimento disponivel para os outros gastos,
estamos a chegar a uma influencia daquela variavel sobre a procura global.

I2: Comeco a sentir saudades do velho ceteris paribus.

P2: Porque a nossa maneira de raciocinar, nomeadamente sobre o econoémico, foi moldada nessa
metodologia.

12: Seja. Admitamos que (M) influencia em 0,1"?%. Ter4 interesse considerarmos?
P2: Em quase todas as situagdes é totalmente irrelevante.

P1: A dificuldade estarA em sabermos em que espaco nos situamos, em que posi¢do daquele nos
encontramos, qual é o tempo de influencia de cada uma das direc¢des, como é que o proprio espaco
evolui. O que esta a dizer ja tinha sido, de alguma forma, e em alguns aspectos com um muito maior
rigor, apresentado na teoria das catastrofes de Thom.

C: Meus senhores, receio que entremos numa derivagdo que nos levaria bastante longe. Permitam-me
ter a veleidade de tirar algumas conclusdes destas ultimas consideragdes. Em primeiro lugar concluiria
da nossa dificuldade em raciocinar fora dos quadros tedricos a que fomos habituados: ceteris paribus,
equilibrio, analises parcelares. Esta dificuldade é a outra face das dificuldades em raciocinarmos em
termos dindmicos, de abandonar a linearidade, da muito insuficiente utilizacdo da topologia pelos
economistas. Em segundo lugar que deveremos ter muito cuidado na constatacdo da influéncia ou ndo
de uma determinada variavel sobre outra. A davida metddica tem ai uma importancia particularmente
relevante porque ndo existem métodos totalmente seguros para chegarmos a uma conclusdo. O mais
que poderemos dizer ¢ que no contexto dos nossos conhecimentos actuais ¢ admitindo um conjunto de
pressupostos podemos concluir de determinado modo. Apesar destas interrogagdes ndo podemos
tombar na impossibilidade de conhecimento (cientifico). Em terceiro lugar chama-nos a ateng@o para o
interesse de reanalisarmos, com os instrumentos disponiveis na ciéncia moderna, as leis da dialéctica
formuladas por Hegel, Marx e outros. Por ultimo chama-nos a atengdo para a importincia de
associarmos a variavel tempo e espag¢o quando discutimos estas questdes. Assim como nds no nosso
quotidiano ndo necessitamos de ter em conta a teoria da relatividade para definirmos o nosso percurso
de carro também a sensibilidade as condigdes iniciais poderdo ser esquecidas em varias situacdes e o
ceteris paribus ¢ cientificamente inofensivo. Mas quando passamos da teoria do equilibrio parcial para
a teoria do equilibrio geral, quando passamos de um periodo “curto” para um periodo “longo” temos
que reanalisar 0s nossos pressupostos € as nossas metodologias. Ndo ¢ apenas uma mudanca de
sistema de equagdes e/ou de variaveis. E uma modificagio qualitativa do modelo de referéncia.

I2: Depois destas consideracdes espero que aceitem a proposta que fiz das varidveis que nio
influenciam a procura. Estamos no campo das probabilidades. A probabilidade de aquelas variaveis
influenciarem, sejam quais forem os espacos e os tempos de referéncia, ¢ nula.

C: Continuemos.

I2: O quadro das varidveis que influenciam directamente a procura é o que apresento a seguir,
dividido em trés grupos. Gl: conjunto das variaveis que sem duvida, pelo menos para mim,
influenciam directamente a procura; G2: conjunto das que podem influenciar a procura mas exigem
uma reflexdo um pouco mais cuidada; G3: as varidveis que exigem um sério debate sobre a influencia
directa ou ndo pois podem conflituar com algumas das versdes tedricas comummente aceites.

VARIAVEIS QUE INFLUENCIAM DIRECTAMENTE A PROCURA
GRUPO 1
(A) Riqueza actual de i
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(B) Riqueza futura prevista de i

(C) Rendimentos actuais de i

(D) Rendimentos futuros previstos de i

(1) Prego do bem x

(J) Pregos dos bens sucedaneos de x

(K) Pregos dos bens complementares de x

(AD) Experiéncias passadas de compra

(AE) Experiéncias passadas de tentativa de compra.

(AK) Caracteristicas de x

(AL) Estrutura do comércio retalhista

GRUPO 2

(S) Gostos individuais

(T) Gostos colectivos

GRUPO 3

(AF) Dinheiro disponivel

(AG) Rendimento monetario disponivel

(AH) Oferta

C: As variaveis I, J e K constam de qualquer manual, sio facilmente adquiriveis e creio que nio
merece da nossa parte sérias reflexdes.

P1: Apenas duas palavras sobre o conceito de bens sucedineos e complementares. Todos sabemos
quando se fala de complementaridade (quando uma variagdo da procura de um bem x gera uma
variagdo no mesmo sentido da procura de Y) e de sucedaneidade (quando uma varia¢ao da procura de
um bem x gera uma variagdo de sentido contrario da procura de Y). Pode haver uma certa tendéncia
espontanea para se admitir que ha simetria e transitividade nessas relagdes o que ndo estd a partida
provado. Reparem, por exemplo, como Samuelson coloca o problema: “Diz-se, portanto, que o cha e
o café sdo produtos rivais, ou concorrentes —ou sucedaneos. O cha e o limdo, por outro lado, sdo
bens complementares. Aos pares de bens® que se situam numa posi¢do intermédia, tais como o chd e
o sal, da-se o nome de bens independentes. Classifique o leitor, os seguintes pares de bens: carne de
vaca e carne de porco, peru e molho «cramberryy, automoveis e gasolina, transporte de camido e de
comboio, petroleo e carvdo, carvdo e equipamento para eliminar os vapores sulfurosos das chaminés
das centrais eléctricas que queimam carvdo” (1986, 445). Fala-se em pares de bens e ndo em o bem x
em relagdo ao bem y. Quase que pressupde a simetria, embora num exemplo seguinte coloque a
possibilidade de nao existir. O que pretendo chamar a atencgdo € para o facto da apresentacdo desse
problema tender a criar espontaneamente, subconscientemente, equivocos nos alunos.

Normalmente procura-se precisar a especifica¢do das relagdes de complementaridade e sucedaneidade
através do calculo de elasticidades cruzadas. E um bom procedimento mas mais uma vez temos de ter
consciéncia dos desajustamentos e limitacdes dos nossos modos de proceder. Desajustamento pelo
facto das fungdes procura serem, como temos visto, realidades ex ante e as elasticidades serem, pelo
menos se pretendem expressar a realidade, categorias ex post. Ao passarmos de uma para a outra
passamos das intengoes de para as realizagoes de. Passamos da instantaneidade ou invariabilidade dos
outros elementos explicativos da procura para a mutabilidade, simultaneidade, interacg¢do e efeitos
feedback das diversas variaveis explicativas.

I1: A utilizagdo das derivadas parciais reduzem esses perigos. Ao calcular uma derivada parcial esta,
tal como o modelo pressupoe, a considerar as restantes variaveis como constantes.

P1: Aplicamos derivadas parciais mas sobre uma fungio obtida estatisticamente que ndo contempla a
complexidade das relagdes entre as variaveis. Nao tenho, neste momento, uma proposta alternativa a
fazer. Nao seria dificil encontrar formulagdes matematicas alternativas mas sem uma prévia
constatacao de eventuais valores dos parametros ndo teriam grande significado.

E depois de uma aproximagado a alguns modelos utilizados na Teoria do Caos
prosseguem.

C: Existem trabalhos que acentuam a importincia do rendimento, fluxo, outros a influéncia da
riqueza, stock. Provavelmente no caso de alguns tipos de bens o rendimento tenha mais importancia e
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noutros a relevancia encontre-se na riqueza. Também é compreensivel que uma variagdo esperada no
rendimento ou na riqueza permita fazer variar a procura no mesmo sentido. Provavelmente esta
antecipagdo podera estar ligada a uma outra variavel que referimos anteriormente e que ainda nao foi
explicitada: a facilidade de acesso ao crédito.

I2: Reservo-lhe alguns comentirios para mais tarde. O que nos devemos interrogar, porque sobre o
assunto existe bastante polémica, ¢ se a riqueza e o rendimento devem ser analisados em termos
monetarios ou em termos reais. Como ¢ sabido diversos autores privilegiam a vertente monetaria e
outros a sua expressdo «real». Para uns os fluxos sdo por natureza monetarios, a moeda comporta
informagdo mas esta ¢ incompleta ou cheia de «uidos», a moeda ¢ factor de «desequilibrio», ha
«ilusdo monetaria», esses fluxos influenciam os comportamentos humanos num quadro de multiplas
influéncias psicoldgicas (incluindo as de afectividade e irracionalidade) e sociais (desde as referéncias
culturais aos jogos de prestigio). Tudo isto faria com que os modelos que pretendem descrever as
acc¢des dos homens devem ter como referencial as grandezas em termos monetarios. Para outros os
homens sdo perfeitamente racionais, possuem todas as informagdes de que necessitam para os seus
calculos econdmicos e tém capacidade de processar toda a informagdo. Assim sendo «deflacionamy
todos os seus agregados e tomam as decisdes em termos «reais».

C: Sugiro que deixemos o problema em aberto. Em alguma medida j4 o discutimos quando se afirmou
que o equivoco da economia neoclassica foi pretender constituir uma ciéncia normativa com a capa da
positividade. Se aceitarmos esse principio, que estd muito longe da unanimidade, poderemos dizer,
numa tentativa de conciliagdo das duas posi¢des, que o rendimento ou riqueza reais sdo o limite das
varidveis explicativas rendimento e riqueza quando os agentes econdmicos evoluem para a
racionalidade plena. Cada procurante encontrar-se-4 mais ou menos longe desse limite conforme a
sociedade em que vive, os referenciais culturais que possui, a formagdo e informacdo econdémicas, a
penetragdo do capitalismo concorrencial, a influéncia ideolégica dos economistas € do economicismo.

P3: Parece uma formulagio interessante.
E1: Pretende dizer que todos os economistas sdo economicistas?

C: Nio. Provavelmente muitos sio mas muitos outros nio o serdo. As fronteiras dependem das
situagdes econdmica e politica, das correntes dominantes. Muitos economistas serdo economicistas nas
suas receitas mas comportar-se-ao de modo diferente no seu quotidiano.

P1: A importancia das variaveis AF (dinheiro disponivel), mais ligada a riqueza, e AG (rendimento
monetario disponivel) depende da resposta que dermos sobre a existéncia, ou ndo, da «ilusdo
monetariay, utilizando a terminologia keynesiana?

I2: Nio foi essa a razdo porque a coloquei num grupo a parte. A economia capitalista é
necessariamente monetaria. Os mercados no consumidor final numa economia capitalista exigem a
moeda. Uma moeda que nio ¢ neutra. Poderiamos analisar as razdes da ndo-neutralidade desta mas
passemos adiante. Em contrapartida na explicacdo dos mecanismos de mercado falamos do
rendimento e da riqueza disponiveis e ndo do seu montante em forma monetaria ou convertivel em tal.
Ora para comprar um bem ndo basta ter rendimento ou riqueza é necessario té-lo sob a forma
monetaria. Este rendimento ou riqueza monetaria pode ser avaliada pelo procurante de forma
«monetaria» ou «real» o que nos remete para o problema anteriormente levantado.

C: A explicacio que deu aplica-se a AG (rendimento monetario disponivel) mas nio cobre
integralmente a variavel AF (dinheiro disponivel). De facto pode-se ter “dinheiro disponivel” sem ter
correspondente rendimento ou riqueza. A partir do momento em que o crédito concedido pelas
instituicdes bancarias e parabancarias se generaliza no quadro de uma hierarquizagdo do sistema
bancario que tem no topo a institui¢do emissora de moeda nacional todo o crédito gera moeda e quem
obtém crédito passa a possuir moeda. O acesso ao crédito influencia directamente a procura existente
num determinado momento. Se esse crédito ¢ uma antecipacdo de rendimentos futuros ou uma
antecipagdo de liquidez de riqueza ¢ muito provavel que ele seja pago e se traduza numa diminui¢do
da procura futura, quando se considera um procurante isolado. Se esse crédito surge desinserido dessa
possibilidade de pagamento temos uma pseudo validag@o social do bem.

I2: Tinha guardado a variavel R (acesso ao crédito) para um debate seguinte mas creio que é
indissociavel do que temos estado a analisar. Muito provavelmente a quantidade de rendimento ou
riqueza, de hoje ou esperada, que influencia directamente a procura depende da quantidade que
assume, efectiva ou potencialmente, a forma monetaria. A partir do momento que aceitemos estes
aspectos surge de imediato a influéncia da taxa de juro sobre a procura de bens de consumo final,
sobre o funcionamento dos mercados de bens.

C: Ao acrescentarmos estas variaveis na determinacio da procura de bens de consumo final numa
economia capitalista, ndo nos esquegamos que € nesse ambito que estamos a incidir a nossa analise,
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estamos a aumentar o realismo da explicacdo do funcionamento do mercado. Mas ndo estamos a dizer
nada de novo. Nao existe politica econémica sobre esta area de accio dos cidadaos que ndo considere
a maior ou menor facilidade de venda a prestagdes, os mecanismos de crédito, a taxa de juro e outras
variaveis similares como influenciadora do consumo. O que acontece é que estas apreciagdes ditas
macroeconémicas e¢ de realidade ex post (consumo) ndo sdo transpostas frequentemente, o que nao
quer dizer que o ndo sejam em algumas analises mais completas, para os estudos microeconémicos ex
ante.

E1: Por outras palavras estamos a complexizar o modelo.

C: Em parte ¢ isso mas ndo gostaria de utilizar essa terminologia, que esta associada a outro tipo de
modelos. Em nome do realismo da analise mas também com a preocupagdo de numa fase posterior
podermos meditar um pouco sobre a interacg¢@o das diversas variaveis explicativas entre si, os efeitos
de feedback. Mas a introdugcdo da moeda na procura microeconémica, por intermédio da forma
monetaria do rendimento e do crédito, o acesso ao crédito e a possibilidade de existir «ilusdo
monetaria» introduz a moeda no cerne do mercado. Ela deixa de ser considerada uma variavel ausente
ou neutra. A moeda aparece no mercado ndo apenas como unidade de conta do «valor» dos bens,
como um intermediario da troca entre bens mas porque a economia € necessariamente monetaria. As
grandezas reais sdo uma derivagdo metodologica das grandezas monetarias. A moeda deixa de ser s
unidade de conta e meio de circulagdo para também passar a ser meio de entesouramento e meio de
pagamento. E geradora de informagdo mas também de desinformagio, de «equilibrios» mas também
de «desequilibrios». E habitual assumir-se que existe a quantidade moeda necessaria para executar as
trocas sugeridas ou concretizadas pelo mercado, mas a quantidade de moeda ¢ variavel explicativa da
propria dindmica da procura, logo do mercado.

P1: Se se admite esta dupla ac¢do da moeda na articulacio e informagio entdo também é necessario
reflectir se os pregos de referéncia sdo relativos, situacdo considerada pela teoria neoclassica, ou
absolutos. Mas creio que neste caso muitas outras coisas teriam que ser revistas!

C: De facto um aspecto ¢ indissociavel do outro.

E1: Sugeria que no acetato final sobre as varidveis que influenciam directamente a procura se
reflectisse as consideragdes que tém sido apresentadas e agora passassemos a ver a outras variaveis.

C: Provavelmente esta introdu¢io da moeda como varidvel explicativa da procura exigiria
considera¢des mais detalhadas mas podemos guardar para outra ocasido.

I2: Passemos entdo para as variaveis AD (experiéncias passadas de compra) e AE (experiéncias
passadas de tentativa de compra). Elas sdo conceptualmente muito parecidas e poderemos avangar
com as duas a0 mesmo tempo. Quando um individuo pretende adquirir um meio de transporte proprio
para a cidade vai ver que bicicletas, motos ou carros existem e quais os seus pregos. Nem se lhe passa
pela cabeca tentar encontrar a venda uma vassoura voadora, embora esta fosse, segundo as historias
que leu em pequeno, certamente mais barata, gastando menos combustivel e de mais facil arrumagao
no pouco espaco citadino. Quando um individuo vai comprar umas calgas limita a sua escolha a
determinados tipos de tecido e a determinados modelos, por muito excéntrico que seja o seu gosto.
Quando alguém pede que lhe va comprar fosforos entrega um pequeno montante de dinheiro para
realizar o pagamento mas se for comprar um automével a pronto pagamento sabe que ¢ preferivel
levar cheque e ter um bom saldo no banco.

E1: O que todos esses exemplos demonstram é que o procurante tem em consideraciio a oferta: o que
¢ oferecido, existéncia de abundancia ou escassez, os custos de producdo. Se um extraterrestre
aterrasse na nossa cidade ndo saberia de imediato o que comprar e por quanto comprar.

P1: A forma mais branda de analisar o problema é dizer que a procura depende da experiéncia
passada de procura, englobando as duas variaveis referenciadas. A forma mais dura de analisar o
problema ¢é dizer que a procura depende da oferta. Em qualquer dos casos a oferta influencia, directa
ou indirectamente a procura.

E2: Nio ¢ relativamente indiferente considerar de uma forma ou de outra?

P1: Nio completamente. Os modelos baseados no funcionamento do mercado visam explicar a
fixacdo do preco pela «intercep¢ao» da procura e da oferta, tendo como pressuposto que a produgio ¢é
um dado e que a procura e a oferta sdo independentes. Ao relacionar, via factores influenciadores, a
oferta e a procura estamos a romper com a independéncia referida.

P3: No entanto é frequente os modelos econométricos da procura englobarem a oferta. A titulo de
exemplo estou a recordar um trabalho relativamente recente feito para Portugal sobre a procura de
6pera (BARROS, 1994)*'. Obviamente que se trata de uma analise ex post:
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Essa questdo remete-nos para uma posi¢do de Ricardo que ja anteriormente referimos: “E o custo de
producdo que, em ultima analise, determina o prego dos produtos e ndo, como se tem frequentemente
dito, a proporcdo entre a oferta e a procura”.

E3: Parece que estamos a chegar a algumas conclusdes interessantes.

Depois de algumas consideragdes sobre o papel da critica na pedagogia da
Economia e sobre a “consciéncia possivel” dos estudantes, prosseguem:

I2: Continuemos o nosso percurso. A variavel AK (caracteristicas de x) nio me parece carecer de
grandes explicagdes. A procura de um determinado bem encontra a sua primeira razdo de ser no facto
de admitirmos que aquele ¢ capaz de satisfazer necessidades que sentimos. Mas admitimos isso porque
esse bem possui determinadas caracteristicas. Remete para matéria que ja analisamos.

C: Avance.

I12: A variavel AL (estrutura do comércio retalhista) pode conter muitas coisas. E o namero,
dimensdo, especializagdo, organizacdo e localizagdo dos estabelecimentos comerciais; é a acgdo de
marketing e de convencimento dos utilizadores; ¢ a estrutura de precos praticados. Creio que tudo isso
influencia a procura mas alguns desses aspectos influenciam directamente enquanto outros o fazem
indirectamente. Assumi a influéncia directa porque relacionei a estrutura do comércio retalhista, no
sentido de comércio que serve o consumidor final, com a acessibilidade que garante. Para haver
procura ¢ necessario haver acessibilidade.

P1: Sem deixar de ter em consideragdo que as formas dessa acessibilidade tem sofrido uma enorme
modificacdo devido a alteragdo radical dos meios de comunicagao.

C: Nio compreendo o que o levou a colocar no grupo 2 os gostos individuais e os gostos colectivos.

I12: E quase um lugar comum dizer que os gostos individuais, variavel S, influenciam a procura
individual e o conjunto das procuras individuais ddo lugar a procura colectiva. Também estamos
habituados a falar do gosto individual como algo do foro individual que é claramente especificado por
um conjunto de op¢des que cada um de nds toma. A primeira questdo para que gostaria de chamar a
atengdo é para o «pogo sem fundo» que se designa dessa forma. E onde colocamos a emotividade e a
irracionalidade individual que depois excluimos pela porta da racionalidade econémica. E onde
colocamos a influéncia da religido, da ideologia, dos conhecimentos cientificos e filosoficos. E onde
colocamos os impactos do marketing, das praticas quotidianas, da educagdo, da acgdo civica. E onde
colocamos a expressdo individual dos padrdes culturais, do desenvolvimento civilizacional. Numa
palavra onde colocamos tudo. E um conjunto suficientemente complexo para que exigisse a nossa
atencao.

C: Tem razdo, mas a andlise desse aspecto remete-nos para areas cientificas diferentes. Nada tenho
contra isso. Creio que nenhum de nos. Mas temos de estar prevenidos.

I2: Também ndo pretendo aqui dissecar esse aspecto. Tenhamos, contudo, consciéncia da riqueza
psicologica e socioldgica dessa varidvel. Tenhamos a consciéncia de que estamos a meter pela janela
0 que expulsamos pela porta. Tenhamos também a consciéncia de que uma variavel tdo complexa esta
em permanente mutagdo, mesmo que muitos dos seus elementos sejam resistentes a mudanga. E como
¢ uma variavel nunca analisada, mesmo quando estamos a estudar periodos historicos em que ha
verdadeiras «revolugdes do gosto» aplicamo-lhe calmamente o ceteris paribus.

P1: Creio que qualquer um de nos estara de acordos com as recomendagdes que faz. Creio, no
entanto, que ao colocar lado a lado os gostos individuais e colectivos tinha outras preocupacdes em
mente.

I2: Tem a ver com a segunda questdo que ia colocar. Ao procedermos dessa forma estamos a admitir
que a procura colectiva ¢ o resultado da soma das procuras individuais. Mas que nos impede admitir
que a procura individual é uma fracgdo da procura colectiva?

P1: N3o é jogarmos com as palavras?

I2: De forma nenhuma pretenderia tal. Se a procura colectiva é a soma de procuras individuais entdo
o modelo fundamental, normalmente sob a forma de curvas de indiferenga, visa explicar esta. Na
logica do que estamos habituados construimos um mapa de curvas de indiferenca individuais,
entramos com o rendimento e chegamos a curva de procura, limitada aos pregos como variavel
explicativa. Depois é juntar e obtemos a procura colectiva.

P1: Construiu-se uma curva da procura individual partindo de um conjunto de pressupostos,
nomeadamente o da transitividade, e chega-se a uma curva colectiva que pode deixar de respeitar
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alguns desses principios. As diferengas inter-individuais minam silenciosamente as coeréncias
anteriores sem que nunca surjam explicitamente.

E1: O que ¢ isso da transitividade?

P1: Peco desculpa pelo hermetismo. Um dos pressupostos das curvas de indiferenca é que “o
consumidor ¢ coerente na escolha entre combinagdes de bens” (MILLER, 1981, 14). Isto significa que
se esse procurante prefere o bem A ao bem B e o bem B ao bem C entdo prefere o bem A ao bem C.
Admitindo que ¢ totalmente livre na sua escolha vai optar por A

I2: Se a procura individual é uma parte da procura colectiva, continuado a admitir o mesmo modelo
de referéncia e ndo entrando com o altruismo de Becker, sera possivel construir um mapa de curvas de
indiferenga para o conjunto dos individuos, considerar o constrangimento do rendimento, soma dos
rendimentos individuais, e obtemos directamente a curva da procura colectiva.

P1: Provavelmente ¢ indiferente considerar um ou outro caminho.

I2: Mas ndo sera que nesse caso os resultados sdo diferentes porque as diferencas individuais e as
relagdes inter-individuais anulam o importante principio da transitividade?

P1: E uma pergunta para respondermos?

I2: De forma nenhuma. Estas sdo algumas dividas que me atormentam e gostaria de partilhar
convosco. Receio que possam parecer ridiculas mas que se radicam num problema que me parece
importante e que molda todas as teorias do valor: a relacdo entre o individual e o colectivo. O
colectivo ¢ mais do que a soma do individual, assim como o individual ¢ simultaneamente menos e
mais que uma parte do colectivo.

P3: Menos em significado socioldgico e mais em significado psicolégico?

I2: Em alguma medida. Se permitem daria um exemplo de como as partes e o todo nfio sio de
passagem aditiva/subtractiva como frequentemente se supde, partindo de uma variavel radicalmente
distinta das que estamos a analisar e que serve de suporte a modelos completamente diferentes. Se
consideramos que a mais-valia de uma sociedade ¢ a soma das mais-valias empresariais ou sectoriais
ndo estamos a entrar em conta com o processo automatico da sua redistribuicdo através da fixagdo dos
pregos nos mercados nem com os diferentes espagos de homogeneizagdo dos trabalhos concretos em
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trabalho abstracto. Sera mais adequado considerar que a mais-valia “individual” é uma parte da mais-
valia. A ndo distingdo entre estas duas passagens fez, talvez, com que alguns autores ao tentarem
formalizar matematicamente o marxismo encontrassem alguns becos sem saida.

C: Estamos a afastar-nos demasiado.

I2: Voltando ao inicio deste longo paréntesis, conforme a op¢o que fizermos na relagiio entre gostos
colectivos e individuais assim a variavel que consideramos como tendo uma influéncia directa sobre a
procura.

P1: As varidveis que ndo analisamos ainda actuariam indirectamente, em grande medida através dos
gostos individuais ou colectivos.

12: Assim é:
Variaveis que influenciam indirectamente a procura:
(E) Posi¢do social de i
(F) Usos e Costumes
(G) Padrées culturais
(H) Modos de vida
(U) Programas de televisdo
(V) Marketing do bem x
(W) Marketing dos outros produtos
(X) Ambiente de aceitagcdo/rejei¢do do marketing
(Y) Ultima ida a discoteca
(Z) Conversa dos amigos sobre x
(AA) Esquizofrenia
= (S/T)
(AB) Desenvolvimento econdmico da sociedade i
(AC) Desenvolvimento tecnologico da sociedade i
(Al) Politica economica
(AM) Conjuntura economica
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= Todas as variaveis que influenciam directamente
(L) Prego dos bens independentes de x

= (4), (B), (C), (D)
(4J) Situagdo Politica
P2: Nem sempre sdo claras as fronteiras entre a influéncia directa e a indirecta nem os caminhos
assumidos pela ac¢do de cada uma das variaveis. Elas sdo, frequentemente demasiado genéricas para
permitir uma delimitagdo muito clara. E particularmente evidente com a variavel AJ.
I2: Por isso nem nos atrevemos a relacionar essa variaveis com quaisquer outras.

C: Enfim, das 40 variaveis inicialmente indicadas pelos presentes, que provavelmente nio esgotam o
leque das possibilidades, selecciondmos 12 variaveis que influenciam directamente a procura
[A+B+AG’, C+D+AG, I, J, K, R, S/T,AD+AE, AF, AH, AK, AL]. Impor-se-ia agora hierarquiza-las,
testa-las, quantifica-las.

E2: O que nio vai ser feito aqui.

C: Mesmo ndo o fazendo deixo uma pergunta no ar: serdo estas diversas variaveis explicativas da
procura independentes entre si?

II. 8. O Modelo da Procura

C: Temos agora quase todos os elementos necessarios para elaborar um modelo da procura.

P1: Quase todos os elementos? Julguei que a discussdo que temos tido e, sobretudo, a selec¢do de
variaveis que fizemos fosse quanto bastasse!

C: Sdo elementos indispensaveis para a elaboracdo do modelo mas é necessario dar mais alguns
passos.

Depois de algumas consideracdes sobre os métodos de exposicdo e de
investigacdo na pedagogia prosseguem:

C: Se o0 nosso objectivo é construir um modelo da procura a primeira coisa de que nos devemos
preocupar € saber de que procura. Como verificamos podem existir varios entendimentos do seu
significado ¢ cada um deles ter varias expressdes conforme a época historicas a que nos referirmos.
Recordo-vos que na analise que acabamos de fazer assumimos procura como realidade ex anfe numa
economia capitalista. Propositadamente excluimos certos objectos dessa procura e limitamo-nos aos
bens econdmicos. Seria, por isso, errado pegarmos apenas nas variaveis que analisimos e
pretendermos generalizar a todas as situagdes. Em primeiro lugar temos que explicitar de que procura
pretendemos falar e localizar o modelo no espago e no tempo.

P3: Esses cuidados também dependem do modelo que pretendemos elaborar.

C: Exactamente. Os cuidados a ter dependem também do modelo que se pretende construir. Um
modelo quantitativo, qualitativo ou abarcando as duas vertentes? Um modelo assente na linearidade
dos fenomenos ou mais genérico? Um modelo de explicagdo da realidade, de elaboragdo de previsdes
ou validado exclusivamente pela coeréncia l6gica? Um modelo formalizado matematicamente?

E1: Se um modelo for para explicagio da realidade sera diferente de um modelo elaborado para fazer
previsdes? Nao sera na medida em que é capaz de explicar a dindmica social que tera capacidade para
fazer previsdes?

C: Ai estd uma questdo extremamente interessante e que exigiria uma analise mais cuidada do que
podemos fazer aqui. Entre os modelos explicativos e os provisionais pode existir total
compatibilidade, servindo a natureza dos primeiros de suporte aos segundos. Mas também podem
surgir conflitos. As variaveis utilizadas num modelo explicativo podem ndo servir para previsoes, seja
porque ndo englobam a variavel tempo seja porque sdo de quantificagdo exclusivamente baseada no
registo do passado. Considerem, por exemplo, um modelo muito simples do tipo Y =&(X,). Se ndo for
possivel estimar X, ou, se possivel, existir no seu calculo uma elevada probabilidade de erro, nunca
conseguiremos calcular fidedignamente Yy, Logo n3o serve para fazer previsdes. O mesmo
aconteceria se o nosso modelo fosse dindmico e assumisse em condigdes frequentes um
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comportamento cadtico. Basta que o modelo envolva trés variaveis para que tal possa acontecer, isto &,
seja do tipo

dX
E - ¢x(Y>Z)

dYy
E_(by(XaZ)
dz
;—‘PX(X,H

Por outro lado podemos ter um modelo dptimo para previsdes € no entanto ndo servir para a explicar a
realidade, seja porque assenta numa certa inércia das variaveis, isto é, seja do tipo Y=0(Y,), seja
ainda porque explora relagdes de simultaneidade verificadas no passado para as quais ndo se encontra
uma relagdo logica consistente ou suficiente para fundamentar uma relagdo explicativa. E o caso de se
relacionar a conjuntura econémica com as mortes por doencas cardiovasculares ou a variagdo dos
pregos por grosso com a natalidade”>. Em muitas destas situagdes relacionam-se duas variaveis que sio
explicadas por uma terceira que nunca aparece ¢ que poderia ser a variavel interessante num modelo
explicativo.

E2: Qual tem sido o tipo de modelo que temos tomado como referéncia?

C: Creio que o explicativo, embora até este momento nunca nos tivéssemos defrontado explicitamente
com o problema.

P1: Resumindo, primeiro temos de explicitar com rigor a variavel explicada e coloca-la no espago e
no tempo. Em segundo lugar temos de decidir que tipo de modelo pretendemos elaborar.

C: Para de seguida colocarmos «sobre a mesa» todas as varidveis explicativas. Estamos entio em
melhores condigdes, repetindo um exercicio que de algum modo ja fizemos, para seleccionar as
variaveis que devemos reter — ¢ bom ndo esquecermos que um modelo é sempre uma simplificagdo
da realidade! —, organiza-las e hierarquiza-las.

I1: Se tivermos uma preocupacio em quantificar o modelo, o que serd sempre vantajoso se tal nio
acarretar a perda de significado noutras vertentes, devemos ter o cuidado de analisar quais as unidades
de medida de cada uma das variaveis, quais os seus possiveis indicadores, qual o dominio de cada uma
delas, e correspondente contradominio, qual o sentido do impacto de cada uma das variaveis
explicativas sobre a variavel explicada, quais as expressdes analiticas aceitaveis da fungao.

Em sintese:

E possivel estabelecer uma relagdo do tipo qp = W(x, X2, ..., Xn,).

E preciso indicar qual o sinal das varia¢ées da varidavel explicada quando se verifica
uma variagdo da variavel explicativa.

E necessdrio admitir qual é o dominio aceitivel para cada uma das varidveis.
Impoe-se ter uma ideia de quais as expressoes analiticas que melhor se adaptam a
situagdo ou que, pelo menos, sdo aceitaveis

C: Finalmente devemos explicitar as hipéteses simplificadoras. Por exemplo, no caso da procura ¢
frequente admitir duas:

1. A fungdo é continua.

2. Os procurantes usufruem de uma racionalidade plena, tém condigoes sociais para
a aplicar e existe total compatibilidade entre essas racionalidades e prdticas
individuais e a racionalidade global.

P1: O que ndo quer dizer que as aceitemos! Creio que as discussdes havidas revelam que muitos de
noés tém sérias reservas a sua validade.

C: Sem duavida. Apenas estava a exemplificar na base do que ¢ habitual fazer-se. Também nio me
parece que seja necessario retomarmos aqui o tema. Mais do que elaborar um modelo estamos a
indicar o percurso para atingir tal desiderato.

P1: A segunda hipétese ¢ decomponivel, creio.

C: Sim. A racionalidade plena que normalmente é admitida admite uma plena informagio e uma
capacidade humana para a tratar em tempo util, admite que “um consumidor individual, quando se
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defronta com uma escolha entre certas quantidades de bens, pode decidir qual prefere e qual lhe ¢
indiferente™* , que “o consumidor é coerente na escolha entre combinagdes de bens”, isto é, que ha
transitividade nas fungdes de utilidade e que “o mais ¢ preferido ao menos” numa logica de
optimizagdo. O procurante tem uma racionalidade plena e estd em condi¢cdes de aplica-la. Nao tem
constrangimento sociais, para além da concorréncia com outros individuos que se encontram na
mesma situagdo, que impossibilitem atingir esses objectivos. Finalmente, pressupondo um conjunto de
caracteristicas do mercado admite-se que a maximizagdo da utilidade social é obtida através da
maximizagao possivel das utilidades individuais.

E2: Concretamente de que tipo seria o modelo explicativo da procura na base das variaveis que
tivemos o cuidado de analisar anteriormente?

C: Juntando tudo o que afirmamos anteriormente, considerando como variaveis explicativas as que
influenciam directamente a procura, sobre as quais ja tracamos as consideracdes suficientes, e
admitindo que optariamos por um modelo linear estatico que visa explicar a procura enquanto
realidade ex ante, teriamos qp=f(A, B, C, D, I, J, K, AD, AE, AK, AL, S, T, AF, AG, AH), admitindo
que estas eram as variaveis a englobar depois da selec¢@o e hierarquizacdo. Seguidamente teriamos
que explicitar qual a forma da expressdo. Se optarmos pela independéncia do impacto de cada uma das
variaveis, o que nao seria totalmente plausivel, e pela ideia de que a lista das variaveis explicativas é
completa teriamos

Jdp=4a1 A+a2B+a3 C+a4D+a51+a6J+a7K+agAD+agAE+a 1 0AK+a 11 AL+
+a, 2S+a 1 3T+a 1 4AF+a| 5AG+a 1 6AH

I1: N3o ser4 desestimulante que depois de tio longas discussdes cheguemos a um modelo tdo pobre?

C: Nio esquegamos que a nossa discussdo centra-se no que deve ser apresentado aos estudantes que
comegam a dar os primeiros passos na aprendizagem da Economia. As nossas preocupacdes
pedagogicas nunca podem ser esquecidas.

P1: Além disso o que estamos a fazer ¢ apenas a exemplificar. Ndo se pretenda a partir dai tirar
conclusdes cientificas definitivas.

C: Agora deveriamos analisar qual o sinal esperado de a;, 0 que exigiria previamente escolher a sua
unidade de medida e indicador. Por exemplo, se S, os gostos individuais, fossem quantificados pela
satisfagdo que cada individuo espera do usufruto do bem econémico e encontrassemos um indicador
adequado, seria de admitir que a;,>0.

P2: Em alguns casos teriamos serias dificuldades em determinar o sinal ou de o fazer para todas as
situagdes. E o que aconteceria com o rendimento. E um caso sobejamente conhecido para merecer
mais que esta referéncia.

C: Sem duavida. Também para isso é que servem os testes estatisticos, a passagem entre os conceitos
ex ante e ex post de procura.

P2: Deixem-me colocar uma questdo. A fungiio procura agora apresentada é diferente da que estamos
habituados a ver. Quando se fala em fungdo procura normalmente considera-se apenas a relagdo entre
a quantidade procurada e os pregos desse bem, neste caso a variavel 1. Porque razido se selecciona
apenas aquela variavel?

C: De facto a fungdo procura que é mais correntemente apresentada ¢ uma simplificacdo desta, obtida
pela primazia dada a variavel precos e pela introducdo da clausula ceteris paribus. A questio que
coloca ¢ saber porque razao se escolhe uma variavel, o preco do bem, e nio outra. Nao ¢ facil dar uma
resposta directa a essa questdo e talvez fosse interessante uma investigagdo mais profunda sobre o
problema. A producio e a distribui¢do (dos bens e dos rendimentos) foi o problema que esteve na base
do aparecimento da Economia como ciéncia, como area propria do saber. Foi a tematica de Quesnay,
de Adam Smith, de Ricardo ¢ de Marx, estes dois ultimos ja mais centrados sobre a distribui¢cdo do
rendimento. Com a concentragdo da aten¢do na circulagdo, no funcionamento dos mercados, e na
procura passou-se a estudar uma economia que ndo tem producdo mas tem oferta, em que a
distribui¢do do rendimento ¢é secundarizada. Bastavam estes factos para muitas das varidveis
explicativas da procura serem subestimadas. O prego, mais exactamente o prego relativo, € a variavel
estratégica na afectacdo dos recursos, nas opgdes de compra, na maximizagao individual e social.

I2: E porque o prego é essa variavel central para explicar os automatismos de mercado, formulagio
simples que encobre, como vimos, uma realidade bastante complexa, a aten¢do concentrou-se na
oferta e na procura, no funcionamento dos mercados, nos precos relativos.

C: A oferta e a procura explicam o prego (de equilibrio) porque os precos explicam a procura e a
oferta.
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I2: Exactamente. A oferta depende de diversas variaveis. A procura depende de diversas variaveis. A
oferta e a da procura sdo realidades distintas mas que se quantificam na mesma unidade: quantidade do
bem. De entre todas as variaveis explicativas da oferta e procura, na logica que temos vindo a
salientar, os pregos relativos sdo a unica varidvel comum. Logo sobre ela se centram as atengdes
porque ¢ ela a chave para juntar o que aparece diferente.

E1: Parece diferente?

I2: Que parece independente. J4 vimos que a procura pode ser considerada explicada pela oferta
havendo diversas vias logicas de estabelecer a ligagdo entre uma e outra. Provavelmente também ¢
possivel encontrar uma relagdo de dependéncia da oferta em relagdo a procura. Também vimos que
segundo alguns autores a oferta ndo ¢ mais de que uma procura negativa. Se se explorasse estas
ligagdes entre a oferta e a procura poder-se-ia chegar a outros modelos que ndo atribuissem a
exclusividade explicativa ao prego, mas na medida em que se parte da hipdtese de que oferta e procura
sdo variaveis independentes, a forma de as relacionar ¢ através da unidade de medida e das variaveis
explicativas comuns.

C: Mas privilegiar o preco como unica varidvel explicativa da procura também tem a ver com a
racionalidade subjacente ao modelo, com a logica de maximizagao.

P2: Retomando uma questdo que ja abordamos. E ao fazer essa simplificagio da fungdo procura que
passa a fazer sentido a distin¢do entre variacdo da quantidade procurada e variagdo da procura. A
primeira explicita a relagdo entre as variagdes de pregos ¢ a variagdo da quantidade de bens que ¢
procurada e a segunda reflecte a relagdo entre as variagdes das restantes varidveis e a variagdo da
quantidade de bens que é procurada.

C: Exactamente.

P3: A pergunta que foi colocada levanta de seguida uma outra questio. Podemos ter tantas funcdes
procura particulares quantas as varidveis utilizadas no modelo completo.

C: Quase. E assim teriamos a fungio da procura cruzada se considerdssemos os precos dos outros
bens (sucedineos ou complementares) ou a fungdo consumo se privilegidssemos o rendimento, ou a
riqueza ou outra variavel similar. Reparem que a fungdo procura genérica tanto pode dar a fungdo
prego utilizada preferencialmente pela microeconomia como a fung@o consumo usada dominantemente
pela macroeconomia. Diferentes métodos de abordagem da realidade humana, social, tém a mesma
raiz. Diferentes métodos a que se associam também diferentes concepc¢des de procura. No primeiro
caso estamos na procura ex anfe € no segundo na ex post.

I2: Recordando Bachelard, talvez esteja na modificagdo das hipéteses de articulagdo entre o ex ante
e 0 ex post a possibilidade de unificacdo, passe o termo, metodologica entre a macro e a
microeconomia.

C: Ou na assuncdo de que a teoria neoclassica é essencialmente normativa sob a capa da positividade,
de que ela ndo pretende explicar a realidade mas mostrar como esta deveria ser para que tudo
funcionasse bem.

I1: O problema é que essa normatividade é construtora de ideologia e de racionalidade. A
normatividade transforma a realidade e pode fazer, para certo periodo historico e subgrupos de
agentes, a realidade aproximar-se desse modelo.

E1: Céus, parece-me que estamos a dobrar o Cabo Bojador. Que outro mundo vamos descobrir?

C: Nenhum, para ja. Vamos mudar de rota.

I11. Nota Posterior

Cabe ao leitor exercitar a critica e analisar a validade do modelo da procura
que foi apresentado e, mais do que isso, da metodologia utilizada, tirando dai
eventuais conclusdes sobre o interesse de generalizé-la a outras situagdes e
categorias. Pensamos que a grande quantidade de questdes colocadas que
ficaram sem resposta ou que apenas obtiveram alusdes a eventuais pistas de
trabalho ¢ suficiente para despertar esse espirito critico.
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Nos apenas referiremos alguns aspectos que constituem gldrias ou frustracoes

do trabalho desenvolvido:

A)Parece-nos poder-se concluir que estamos perante um modelo da procura
bastante mais abrangente do que a generalidade dos modelos que sao
apresentados. Conforme se consideram estas ou aquelas varidveis como
fundamentais assim se tem uma fung¢do procura tipica do marxismo, do
neoclassismo, do keynesianismo, assim se tem uma analise mais macro ou
microecondmica. Este facto mostra que, no que se refere a procura, e nem
sempre assim serd, as diferencas entre as diversas correntes do pensamento
econdmico ndo sao totalmente incompativeis.

B)Esse facto, contudo, ndo pode fazer esquecer, que podem haver situagoes

insoluvelmente conflituosas. Assim, por exemplo, se se mantiverem no
modelo as variaveis que permitem dizer que a procura ¢ determinada pela
oferta, ndo poderemos futuramente chegar a um conceito de “preco de
equilibrio” que pressupde a independéncia das fun¢des de oferta e procura.
E exactamente devido a estas dificuldades e a importancia epistemolégica
de termos um modelo coerente, que defendemos a hirarquizaciao
conceptual.
Apesar dessas potencialidades do modelo construido, cientificas e
pedagogicas, ele foi elaborado sobre algumas questdes que nao obtiveram
uma resposta completa, provavelmente deixa de fora algumas correntes do
pensamento econdmico (ex. a institucionalista) e nao supera completamente
a fragmentagdo entre micro € macro, embora se consiga meter no mesmo
modelo formulagdes que sdo consideradas de uma ou outra ramificacdo da
Economia.

C)Por outro lado o caminho percorrido faz pouca utiliza¢do da revisao das
formas de pensamento a que faziamos alusdo na Nota Prévia.
Nomeadamente continuamos a utilizar uma metodologia baseada na
simplificagdo cartesiana, caldeada por uma certa dialéctica, adoptamos um
modelo estatico e admitimos a linearidade da realidade social descrita. E
dessa forma se dissolve a sensibilidade as condi¢des iniciais e a
possibilidade de aplicacao plena do determinismo cadtico.

Em sintese, parece termos avangado nos complexos caminhos da heterodoxia

mas muito ainda esta por construir. O que estd em jogo ndo ¢ apenas um

esforco intelectual, certamente dificil, mas a criagdo de condig¢des sociais que
permitam uma actividade colectiva de reflexdo, novos contextos de
investigacdo, a circulagdo da informacdo e uma pratica pedagogica mais
consentanea com o nascimento de uma intelectualidade avisada, critica, aberta

a diversidade e ao dialogo, capaz de reconstruir os modelos perante o quadros

de incerteza com que se defronte.
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~NOTAS ~

" (BRUTER, 1996, 175)

% Veja-se a este proposito, entre outros trabalhos, (MINGAT & Outros, 1985)

3 Estamos concretamente a referir-nos a (FEYERABEND, 1993) que procura mostrar que Galileu nio
teria sido o agente da revolugdo cientifica conhecida se tivesse utilizado os quadros mentais de
referéncia e as metodologias consagradas no seu tempo. Se em alguns aspectos o autor tem inteira
razdo, o que de alguma forma € suficiente para fundamentar a relevancia que pode ter o “anarquismo
metodologico”, fica por provar alguns aspectos e, sobretudo, fica por esclarecer se essas referéncias
sdo exclusivamente aplicaveis a Galileu ou se se pode generalizar a todos os momentos de «rupturay,
ficando ainda por esclarecer o que é que estes sdo.

* Um esforgo colectivo que extravasa largamente a comunidade cientifica, ou mesmo a da comunidade
intelectual e artistica. Todo o descontentamento humano e a tentativa de encontrar novos rumos para a
sociedade em que vivemos fazem parte dessa procura, consciente ou ndo, de um maior entendimento
do que somos. Conhecimento corrente, cientifico e filosofico, para utilizar a terminologia consagrada,
participam desse processo de inteligibilidade, mesmo quando as resisténcias ou a operacionalidade
superficial do status quo constitui um obstaculo.

> Esta afirmagdo deveria ser objecto de um profunda analise critica. Entre o saber e o fazer existe toda
uma correlacdo de forgas social e ideologica que obstaculiza os processos de melhoria cientificamente
viaveis. Por isso falamos de probabilidade. Por outro lado a complexidade do Homem fara
sistematicamente coincidirem o determinismo e a aleatoriedade, isto é, a possibilidade de intervir
sobre o futuro e a existéncia de situacdes abertas de evolugdo imprevisivel. Finalmente seria de
questionar sobre as vias de desantropomorfisacdo das ciéncias que estudam o homem e dos limites a
sua evolugdo. Demasiados assuntos para serem analisados aqui.

® Utilizamos indiferentemente os termos Economia, Ciéncia Economica ou Economia Politica.

7 Sdo essencialmente os de natureza neoclassica.

¥ Assim, por exemplo — um entre varios — se a Psicologia Econ6mica mostra que o irracional ¢ parte
integrante das decisdes econdmicas ndo se pode continuar a construir uma Economia na base da
racionalidade plena, se a Antropologia Econdmica revela a existéncia de multiplas racionalidades
sociais ndo se pode construir como realidade universal uma ciéncia assente no racionalismo greco-
romano.

? Assim, por exemplo, a hipétese dos marcadores psico-somaticos da neurofisiologia permite
equacionar algumas das hipoteses da tomada de decisdo.

' Uma frequente forma de ilusio é considerar como ontologico o que é gnoseoldgico.

" Para uma primeira abordagem destas questdes veja-se, por exemplo, (GLEICK, 1989).

120 desenvolvimento destas ideias é o objecto de uma comunicagdo ao IT Encontro de Economia
Politica realizada no Brasil (Maio 1997) e que tem como titulo “Economia, Economia Politica e
Complexidade (Notas para uma Reflexdo Critica)”.

1 A racionalidade «normal» é a do homem de negdcios ou do consumidor lucido, eventualmente
actuando num mercado formal e legal. Quantos por cento da humanidade ficam de fora,
nomeadamente numa época de crescente peso da economia subterranea? Provavelmente ninguém
sabera responder a pergunta.

' A sintese reelaborada das diversas leituras alternativas de uma mesma realidade pode ser, de alguma
forma, equiparada a pintura cubista. Seria interessante fazer uma andlise comparada desses dois
aspectos.

' Pode-se encontrar um primeiro exercicio deste processo em (PIMENTA, 1996).

' Se esta afirmagdo é verdadeira, como supomos, importantes sdo as conclusdes curriculares e
pedagogicas possiveis de extrair para os cursos em que se ensina Economia.

' Este assunto (a conflitualidade interna da Economia Politica e o Pluralismo Teérico) tem sido
abordado por mim em diversos trabalhos.

'8 Extraido de uma parte dos trabalho de agregagdo (PIMENTA, 1995b), corrigido e completado. Por
razdes de espago disponivel foram eliminadas algumas transcrigdes de obras de grandes economistas e
alguns dialogos foram substituidos por um pequeno resumo do seu contetido. No dialogo C € o
conferencista, Px professores, Ix Investigadores e Ex estudantes.

1% Veja-se, por exemplo, (SIMON, 1989)

200 destacado é nosso.
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2 A assisténcia per capita aos espectaculos de dpera (procura) depende, entre outras variaveis, do
numero de espectaculos de Opera, isto €, da oferta.

22 (MARCHAL, 1964) cita “A natalidade segue igualmente, num movimento paralelo, as flutuagdes
da conjuntura econémica. A correlagdo ¢ muitas vezes menos acentuada que para a nupcialidade. Para
M. B. Hexter, os maximos de natalidade teriam tendéncia para proceder os maximos dos precos por
grosso. Dorothy Thomas, pelo seu lado, calcula que na Gra-Bretanha, entre 1855 ¢ 1910, o indice de
natalidade apresenta um atraso de 1 a 2 anos em relag@o ao indice econdmico (prazo entre a decisio de
procriar e o nascimento). Em relagdo aos nascimentos ilegitimos é um antiparalelismo que se observa
(movimento inverso ao dos casamentos)”’, 1964, Lisboa, Iniciativas Editoriais, pag. 579. E os
exemplos continuam

# Adoptamos uma terminologia que se encontra em quase todos os manuais introdutérios a
microeconomia
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